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SOMOS INESEM

INESEM es una Business School online especializada con un fuerte sentido transformacional. En un
mundo cambiante donde la tecnologia se desarrolla a un ritmo vertiginoso nosotros somos activos,
evolucionamos y damos respuestas a estas situaciones.

Apostamos por aplicar la innovacién tecnoldgica a todos los niveles en los que se produce la
transmision de conocimiento. Formamos a profesionales altamente capacitados para los trabajos mas
demandados en el mercado laboral; profesionales innovadores, emprendedores, analiticos, con
habilidades directivas y con una capacidad de anadir valor, no solo a las empresas en las que estén
trabajando, sino también a la sociedad. Y todo esto lo podemos realizar con una base sélida sostenida
por nuestros objetivos y valores.
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INESEM BUSINESS SCHOOL

RANKINGS DE INESEM

INESEM Business School ha obtenido reconocimiento tanto a nivel nacional como internacional debido
a su firme compromiso con la innovacion y el cambio.

Para evaluar su posicién en estos rankings, se consideran diversos indicadores que incluyen la
percepcion online y offline, la excelencia de la institucién, su compromiso social, su enfoque en la
innovacién educativay el perfil de su personal académico.
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BY EDUCA EDTECH

Inesem es una marca avalada por EDUCA EDTECH Group, que estd compuesto por un conjunto de
experimentadas y reconocidas instituciones educativas de formacién online. Todas las entidades que
lo forman comparten la misién de democratizar el acceso a la educacioén y apuestan por la
transferencia de conocimiento, por el desarrollo tecnolégico y por la investigacion.
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METODOLOGIA LXP

La metodologia EDUCA LXP permite una experiencia mejorada de aprendizaje integrando la Al en
los procesos de e-learning, a través de modelos predictivos altamente personalizados, derivados del
estudio de necesidades detectadas en la interaccién del alumnado con sus entornos virtuales.

EDUCA LXP es fruto de la Transferencia de Resultados de Investigacién de varios proyectos
multidisciplinares de [+D+i, con participacién de distintas Universidades Internacionales que
apuestan por la transferencia de conocimientos, desarrollo tecnolégico e investigacién.

: 1. Flexibilidad

@ Aprendizaje 100% online y flexible, que permite al alumnado estudiar
= donde, cuando y como quiera.

2. Accesibilidad

[_r\éd_rll Cercania y comprension. Democratizando el acceso a la educacién
— trabajando para que todas las personas tengan la oportunidad de seguir
formandose.

3. Personalizacion

.5({‘?. Itinerarios formativos individualizados y adaptados a las necesidades de
cada estudiante.

4. Acompahamiento / Seguimiento docente

Orientacion académica por parte de un equipo docente especialista en
su drea de conocimiento, que aboga por la calidad educativa adaptando
los procesos a las necesidades del mercado laboral.

304

3o

5. Innovacion

Desarrollos tecnolégicos en permanente evolucién impulsados por la Al
mediante Learning Experience Platform.

E

6. Excelencia educativa

0. Enfoque didactico orientado al trabajo por competencias, que favorece
un aprendizaje practico y significativo, garantizando el desarrollo
profesional.
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INESEM BUSINESS SCHOOL

RAZONES POR LAS QUE ELEGIR INESEM

1. Nuestra Experiencia

Mas de 18 afos de experiencia. 25% de alumnos internacionales.

Mas de 300.000 alumnos ya se han for- 97% de satisfaccion

mado en nuestras aulas virtuales .
100% lo recomiendan.

Alumnos de los 5 continentes. Mas de la mitad ha vuelto a estudiar
en Inesem.

2. Nuestro Equipo

En la actualidad, Inesem cuenta con un equipo humano formado por mas 400 profesionales.
Nuestro personal se encuentra sélidamente enmarcado en una estructura que facilita la mayor
calidad en la atencién al alumnado.

3. Nuestra Metodologia

100% ONLINE APRENDIZAJE

Estudia cuando y desde donde Pretendemos que los nuevos

quieras. Accede al campus virtual conocimientos se incorporen de forma
desde cualquier dispositivo. sustantiva en la estructura cognitiva
EQUIPO DOCENTE NO ESTARAS SOLO
Inesem cuenta con un equipo de Acompafamiento por parte del equipo
profesionales que haran de tu estudio una de tutorizacién durante toda tu
experiencia de alta calidad educativa. experiencia como estudiante

inesem
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4. Calidad AENOR

Somos Agencia de Colaboraciéon N°99000000169 autorizada por el Ministerio
de Empleo y Seguridad Social.
Se llevan a cabo auditorias externas anuales que garantizan la maxima calidad AENOR.

Nuestros procesos de ensefianza estan certificados por AENOR por la ISO 9001.

GESTION GESTION

.
DELACALIDAD AMBIENTAL :: I Q N E T

1509001 15014001 2 LTD

5. Somos distribuidores de formacion

Como parte de su infraestructura y como muestra de su constante expansién Euroinnova
incluye dentro de su organizacion una editorial y una imprenta digital industrial.
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METODOS DE PAGO

Con la Garantia de:
%> educapay

Fracciona el pago de tu curso en comodos plazos y sin interéres de forma segura.

@ @ visa Proya

mastercard maestro

4 bizum  amazonpay .'Pay GPay

MNos adaptamos a todos los métodos de pago internacionales:

OXXO! 3%“3”““ piscever (@ efecty (0)Dimchb E&’!E

y muchos mas...
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Master en Gestion de Comercio Exterior y Relaciones Internacionales

DURACION
1500 horas

MODALIDAD
ONLINE

ACOMPANAMIENTO
PERSONALIZADO

Titulaciéon

"Titulacién Expedida y Avalada por el Instituto Europeo de Estudios Empresariales. ""Ensefianza No
Oficial y No Conducente a la Obtencién de un Titulo con Caracter Oficial o Certificado de
Profesionalidad."""

@ inesem

INESEM BUSINESS SCHOOL

como centro acreditado para la imparticion de acciones formativas

expide el presente titulo propio

NOMBRE DEL ALUMNO/A

on nimero de documento XXXXXXXXX ha superado los estudios correspondientes de

NOMBRE DEL CURSO

una duracion de XXX horas, perteneciente al Plan de Formacion de Inesem Business School

¥ para que surta los efectos pertinentes queda registrado con nimero de expediente XXXX/XXXX-XXXX-XXXXXX.
Con una calificacion XXXXXXXKXXXXKX

¥ para que conste expido la presente titulacion en Granada, a (dia) de (mes) del (afio)

inesem


https://www.euroinnova.com/master-relaciones-internacionales-y-comercio-exterior

INESEM BUSINESS SCHOOL

Descripcion

Desde el punto de vista histérico, las Relaciones Internacionales y el Comercio Exterior, han sido
actividades de vital importancia para el crecimiento econémico de cualquier pais del mundo. En el
contexto actual, en plena consolidacién del proceso de Globalizaciéon, el conocimiento de los
principales mecanismos y agentes relacionados con dichas disciplinas, ha adquirido una renovada
importancia, no sélo para los Estados, sino para todo tipo de empresas, que han visto como en muy
poco tiempo, sus posibilidades de apertura de nuevos mercados se han ampliado de manera
exponencial, a la vez que paralelamente han aumentado el nimero y la agresividad de sus
competidores. INESEM ofrece una formacion integral para todos aquellos profesionales interesados
en un campo econémico decisivo y con una gran proyecciéon de futuro.

Objetivos

¢ Analizar de manera critica e interdisciplinar el contexto global de las relaciones internacionales.

¢ Estudiar de manera comparada los principales sistemas politicos del mundo y su influencia en las
relaciones comerciales.

e Comprender los principales cambios geopoliticos, econémicos y sociales, que han definido la
denominada Sociedad Global.

e Proporcionar un enfoque integral de los principales mecanismos que rigen el comercio
internacional y la economia global.

¢ Conocer las distintas modalidades de contratacién, negociacion y tributaciéon en el marco del
comercio exterior.

e Estudiar las principales cuestiones relacionadas con el e

e commerce.

A quién va dirigido

El Master en Relaciones Internacionales y Comercio Internacional, se dirige principalmente, a todas
aquellas personas que pretendan orientar su carrera profesional hacia el dmbito de las relaciones
internacionales comerciales, siendo una herramienta formativa muy Gtil, para todas aquellas empresas
que tengan una definida vocacién internacional en su modelo de negocio.

Para qué te prepara

El Master en Relaciones Internacionales y Comercio Exterior ofrece una formacion global acerca de los
principales fendmenos y agentes, que en la actualidad modelan las relaciones internacionales, asi
como para conocer las distintas operaciones comerciales a nivel internacional, los diferentes
mecanismos de contratacion, tributaciéony financiacion y la amplia gama de relaciones comerciales que

inesem
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pueden establecerse con el exterior.

Salidas laborales

Este Master proporciona la capacitacion profesional suficiente para desempenar labores en el sector
publico relacionadas con la politica exterior y las organizaciones internacionales, y en el sector privado
en todas aquellas empresas cuyo modelo de negocio se base en el comercio internacional, ademas de
ONGs, medios de comunicaciéon y empresas consultoras especializadas.

inesem
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TEMARIO

MODULO 1. GEOGRAFIA POLITICA: GEOPOLITICA Y GEOESTRATEGIA
UNIDAD DIDACTICA 1. INTRODUCCION A LA GEOGRAFIA POLITICA. FUNDAMENTOS

1. Factores de la geografia politica
2. Relacién espacial de la geografia politica

UNIDAD DIDACTICA 2. TEORIAS Y AMBITO DE ESTUDIO DE LA GEOGRAFIA POLITICA

Politica e intereses sociales y territoriales

La apropiacién del espacio-territorio y del excedente
Control y espacio

La gestion del espacio y la intervencion territorial
Politica y conflicto socio-espacial

Relaciones espaciales de poder a las diversas escalas
Geografia politica y geopolitica

NoubkhwnN=

UNIDAD DIDACTICA 3. EL PODER Y EL TERRITORIO EN EL MARCO DE LA GEOPOLITICA

Podery relaciones de poder

Relaciones de poder en el Territorio

La articulacién politica de la sociedad y su relacién con el espacio geografico
La geografia politica como relaciones de poder en el espacio

PN

UNIDAD DIDACTICA 4. EL ESTADO-NACION Y SUS LIMITES TERRITORIALES

El Estado y las relaciones espaciales de poder

El Estado-nacién: ideologia e intereses

El Estado-poder: El Estado

El Estado-territorio: Los estados

El Estado-aparato: La Administracion del Estado

El espacio interior. La gestion y organizacion del territorio

El Estado y su papel beligerante en la produccién y apropiacion de excedente
Las escalas funcionales en el interior del Estado: lo regional y lo local
Limites y divisiones territoriales internas

La gestion y el control de lo local

Ciudad y hecho metropolitano: un conflicto territorial

SoYvYeNOURWDN =

—_—

UNIDAD DIDACTICA 5. LA HEGEMONIA MUNDIAL. EL CONCEPTO DE HEGEMON

1. La escala mundial y el sistema mundo

2. El Concepto de Hegemoén

3. ElSistema Internacional y las Relaciones Internacionales en la Actualidad. Concepto y
Caracteristicas

4. Elsistema internacional. Introduccién

inesem
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5. Estructura del sistema internacional actual
6. La civilizacién. El choque de civilizaciones

UNIDAD DIDACTICA 6. EL CONTROL DE LOS RECURSOS ESTRATEGICOS Y DE LA ENERGIA

1. Geopolitica de la energia
2. De los Recursos Naturales estratégicos

UNIDAD DIDACTICA 7. EL PENSAMIENTO GEOESTRATEGICO Y EL ANALISIS GEOPOLITICO

Introduccién a la geopolitica global
Hacia un mundo multipolar

Origen y concepto de geopolitica
Elementos basicos de la Geopolitica
Técnicas de andlisis espacial
Geopoliticay calidad de vida

ounphpwn-=

UNIDAD DIDACTICA 8. LOS PUNTOS CONFLICTIVOS DEL PLANETA

1. Amenazas y Desafios para el mundo actual
2. Espana en el ambito internacional

MODULO 2. TEORIA, HISTORIA Y CONTEXTO ACTUAL DE LAS RELACIONES INTERNACIONALES
UNIDAD DIDACTICA 1. INTRODUCCION A LAS RELACIONES INTERNACIONALES

1. Las relaciones internacionales. Definicion y otros aspectos
2. Actores en las relaciones internacionales

UNIDAD DIDACTICA 2. PRINCIPALES TEORIAS DE LAS RELACIONES INTERNACIONALES

1. Principales Teorias
2. Desafios en la era de la Globalizacion

UNIDAD DIDACTICA 3. LAS RR.Il EN LA EDAD MODERNA: EL NACIMIENTO DE LA SOCIEDAD
INTERNACIONAL

1. Introduccién a las relaciones internacionales en la Edad Moderna
2. Siglos XVIy XVII. Consecuencias del Estado Moderno

3. Los estados europeos al inicio de la modernidad

4. La Sociedad Moderna

UNIDAD DIDACTICA 4. LAS RELACIONES INTERNACIONALES EN LA EPOCA CONTEMPORANEA. EL
IMPERIALISMO

Bases tedricas y causas concretas

La conquista

La administraciéon de los territorios dependientes

Los resultados de la colonizacién

Consecuencias sociales y politicas del imperialismo en los paises colonialistas

inesem
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UNIDAD DIDACTICA 5. LAS RELACIONES INTERNACIONALES DURANTE EL SIGLO XX

La reestructuraciéon del mundo

Crisis de las democracias parlamentarias y totalitarismos
Un mundo en guerra

Democracias capitalistas y socialismo real

PN =

UNIDAD DIDACTICA 6. LAS RELACIONES INTERNACIONALES TRAS LA GUERRA FRIA: LA
GLOBALIZACION

Introduccién a la Guerra Fria

Crisis y eventos durante la Guerra Fria

La Guerra Fria en el espacio y la carrera armamentistica
Consecuencias y legado de la Guerra Fria

PN

UNIDAD DIDACTICA 7. OTROS ACTORES EN RELACIONES INTERNACIONALES. MULTINACIONALES Y
ONGS

1. Los actores del Sistema Internacional
2. Las Multinacionales
3. Las ONGs

UNIDAD DIDACTICA 8. ESPANA EN EL CONTEXTO DEL SISTEMA INTERNACIONAL

1. La Globalizaciény Espana
2. Relaciones exteriores de Espafna: Cooperacién para el desarrollo

MODULO 3. HISTORIA DE LAS IDEAS POLITICAS. EL ESTADO Y LOS SISTEMAS POLITICOS
INTERNACIONALES

UNIDAD DIDACTICA 1. NOCIONES BASICAS DE CIENCIAS POLITICAS

Ciencia Politica. Concepto y objeto de estudio
Origen de la Ciencia Politica

Métodos de Andlisis Usuales

Ramas de la Ciencia Politica

PN =

UNIDAD DIDACTICA 2. HISTORIA DE LAS IDEAS POLITICAS

Introduccioén a la historia de las Ideas Politicas
La antigua Grecia

La cultura romana

La Edad Moderna

La Edad Contemporanea

AN =

UNIDAD DIDACTICA 3. TEORIA DEL ESTADO

1. Aspectos Generales de la Teoria del Estado
2. La politica antes del Estado. La transformacién de la estructura politica. Teorias

inesem
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UNIDAD DIDACTICA 4. EL ESTADO MODERNO

1. Desarrollo tedrico del Estado Moderno
2. El nacimiento del Estado Moderno

UNIDAD DIDACTICA 5. LOS ELEMENTOS CONSTITUTIVOS DEL ESTADO Y DE LA SOBERANIA

Conceptos

Construyendo naciones y fabricando Estados
Principio de soberania

Relacién entre Estado y politicas publicas

Lo que dicen las politicas publicas sobre el Estado

AN =

UNIDAD DIDACTICA 6. ORGANIZACION DEL ESTADO. INSTITUCIONES POLITICAS

Institucion

Instituciones que requiere cualquier democracia
Institucioén politica

La ética de las instituciones politicas

Instituciones excluyentes e instituciones inclusivas

AN =

UNIDAD DIDACTICA 7. SISTEMAS POLITICOS AUTOCRATICOS

1. Enfoque comparativo clasico
2. Laclasificacién en la actualidad. Autocracia vs Democracia
3. Los sistemas politicos autocraticos

UNIDAD DIDACTICA 8. SISTEMAS POLITICOS DEMOCRATICOS

1. Larelacién entre poderes. Legislativo y ejecutivo
2. Tipos de sistemas
3. Estado liberal, estado socialdemécrata y modelo corporativista

MODULO 4. DERECHO INTERNACIONAL PUBLICO Y EVOLUCION DE LAS ORGANIZACIONES
SUPRANACIONALES

UNIDAD DIDACTICA 1. DERECHO INTERNACIONAL: EL ORDENAMIENTO JURIDICO INTERNACIONAL

El Ordenamiento Juridico Internacional. La sociedad internacional
Los principios basicos del Derecho Internacional

Los Sujetos de Derecho Internacional

Caracteristicas del Derecho Internacional Publico

Las Normas del Ordenamiento Juridico Internacional

nhwbn=

UNIDAD DIDACTICA 2. FUENTES DEL DERECHO INTERNACIONAL: LOS TRATADOS INTERNACIONALES
Y LA COSTUMBRE

1. La costumbre como fuente del derecho internacional
2. Los tratados internacionales

inesem
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UNIDAD DIDACTICA 3. LA ACCION EXTERIOR DE LOS ESTADOS

1. Concepto de accion exterior del Estado

2. Los principios y objetivos de la Politica Exterior en Espafna
3. Sujetos de la Accién Exterior del Estado espaiol

4. Ambitos de la Accién Exterior del Estado espaiiol

UNIDAD DIDACTICA 4. ORDENAMIENTO TERRITORIAL: EL ESPACIO TERRESTRE Y EL ESPACIO
MARINO

1. Derecho territorial del Estado
2. La ordenacion del espacio maritimo

UNIDAD DIDACTICA 5. ORGANIZACIONES INTERNACIONALES GLOBALES: LA ONU

1. La Organizacion de Naciones Unidas
2. La Carta de las Naciones Unidas
3. LaONUYy la Cooperacién al Desarrollo

UNIDAD DIDACTICA 6. OTRAS ORGANIZACIONES INTERNACIONALES GLOBALES

1. Tipos de Organizaciones Internacionales Universales
2. Organismos especializados universales de las Naciones Unidas
3. Otras Organizaciones Internacionales de ambito Universal

UNIDAD DIDACTICA 7. ORGANIZACIONES INTERNACIONALES DE CARACTER REGIONAL

1. Introduccién a las Organizaciones Internacionales Regionales
2. Algunas Organizaciones Internacionales Regionales

UNIDAD DIDACTICA 8. RESPONSABILIDAD INTERNACIONAL, PAZ INTERNACIONAL Y DERECHOS
HUMANOS

1. Derechos Humanos: Definicién y Clasificaciéon
2. Pazy Desarrollo
3. La Responsabilidad Internacional

UNIDAD DIDACTICA 9. CONTROVERSIAS INTERNACIONALES Y MANTENIMIENTO DE LA PAZ

1. Arreglo pacifico de las controversias internacionales
2. Operaciones de mantenimiento de la paz
3. Papel de Europa en el mantenimiento de la paz

MODULO 5. COMERCIO INTERNACIONAL
UNIDAD DIDACTICA 1. INTRODUCCION AL COMERCIO INTERNACIONAL

1. Introduccién
2. Recorrido histérico
3. Ventajas del Comercio Internacional

inesem
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4. Operaciones del Comercio Internacional

5. Elementos que componen el Comercio Internacional
6. Hitos histéricos del comercio internacional

7. Influencias del comercio internacional en la sociedad

UNIDAD DIDACTICA 2. SUJETOS DEL COMERCIO INTERNACIONAL

Introduccién

El empresario individual y el ejercicio del comercio en Europa y en Espana
El empresario social

Las sociedades en Espanay en el extranjero

Cooperacién y concentracién entre sociedades

Incidencias en el derecho comunitario

ounpkwn-=

UNIDAD DIDACTICA 3. ORGANIZACIONES INTERNACIONALES PARTICIPANTES EN EL COMERCIO
INTERNACIONAL

1. Las organizaciones internacionales
2. Los organismos especializados de las Naciones Unidas
3. Organizaciones Internacionales de dmbito regional

UNIDAD DIDACTICA 4. REGIMEN JURIDICO ESPANOL DEL COMERCIO EXTERIOR

1. Marco normativo general del comercio exterior en Espana
2. Influencias de las disposiciones de la Unién Europea
3. Politica comercial multilateral

UNIDAD DIDACTICA 5. ORGANISMOS PRIVADOS PARA LA EXPORTACION

1. Organismos nacionalesy locales
2. Actividades de fomento de exportacién
3. Gestién de organismos que apoyan la exportaciéon

UNIDAD DIDACTICA 6. UNIONES ESTRATEGICAS PARA EL COMERCIO INTERNACIONAL

1. Técnicas para la union estratégica
2. Uniones empresariales
3. Uniones mixtas: empresa publica y privada

MODULO 6. CONTRATACION Y NEGOCIACION EN EL COMERCIO INTERNACIONAL
UNIDAD DIDACTICA 1. LA CONTRATACION INTERNACIONAL

La contratacién internacional

Los principios sobre los contratos internacionales

Concepto, elementos y clasificacion del contrato internacional
Formacion del contrato

Cumplimiento del contrato

Clausulas contractuales

ounpkwnNn-=
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UNIDAD DIDACTICA 2. DETERMINACION DEL REGIMEN JURIDICO

Introduccién

Ley aplicable al contrato internacional

El Convenio de Roma de 1980y el Reglamento de Roma |

La Ley reguladora del contrato internacional al amparo del Reglamento de Romal |
Accion de las normas imperativas

AN =

UNIDAD DIDACTICA 3. COMPRAVENTA INTERNACIONAL

La compraventa internacional

Libertades comunitarias: la libre circulaciéon de mercancias

La Lex Mercatoria

La Convencion de Viena de 1980 aplicada a la compraventa internacional
Los INCOTERMS

AW =

UNIDAD DIDACTICA 4. BIENES INMATERIALES Y DERECHO DE LA COMPETENCIA

Propiedad industrial

Propiedad intelectual

Competencia desleal

Derecho de defensa de la competencia

PN

UNIDAD DIDACTICA 5. DISTINTAS MODALIDADES DE CONTRATO

1. Contratos de intermediacién comercial
2. Eltransporte internacional

3. Contratos de financiacion

4. Contratos de seguros

UNIDAD DIDACTICA 6. ViAS DE SOLUCION DE CONTROVERSIAS

1. Controversias en el dmbito del comercio internacional
2. Vias de jurisdiccién estatal

3. El arbitraje internacional

4. Compatibilidad entre arbitraje y la via judicial

UNIDAD DIDACTICA 7. NEGOCIACION DE OPERACIONES DE COMERCIO INTERNACIONAL

Preparacion de la negociacién internacional
Desarrollo de la negociacién internacional
Técnicas de la negociacion segun el interlocutor
Consolidacion de la negociacion internacional
Estilos de negociacién comercial

nhwn =

MODULO 7. TRIBUTACION Y FINANCIACION EN EL COMERCIO INTERNACIONAL
UNIDAD DIDACTICA 1. EL IMPUESTO SOBRE EL VALOR ANADIDO

1. Naturaleza del impuesto

inesem


https://www.euroinnova.com/master-relaciones-internacionales-y-comercio-exterior

9.
10.
11.
12.
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Hecho imponible

Operaciones no sujetas y operaciones exentas
Lugar de realizacion del hecho imponible
Devengo del impuesto

Sujetos pasivos

Repercusion del impuesto (Art LIVA)
Base imponible

Tipos de Gravamen

Deducciéon del impuesto

Gestién del Impuesto

Regimenes especiales

UNIDAD DIDACTICA 2. EL IVA EN LAS IMPORTACIONES Y EXPORTACIONES

1.
2.

UNIDAD DIDACTICA 3. EL FENOMENO DE LA DOBLE IMPOSICION INTERNACIONAL

1.
2.
3.

Importaciones
Exportaciones

Origen de la doble imposicién internacional
La doble imposicion internacional
Eliminacién de la doble imposicién internacional

UNIDAD DIDACTICA 4. CODIGO ADUANERO COMUNITARIO (CODIGO ADUANERO MODERNIZADO)

N WD =

Sintesis

Derechos y obligaciones de las personas en el marco de la legislacién aduanera

Arancel Aduanero Comun

Deuda aduanera

Mercancias introducidas en el territorio aduanero de la Unién
Despacho a libre practica y exencién de derechos de importaciéon
Regimenes especiales

Salida de las mercancias del territorio aduanero de la Unién

UNIDAD DIDACTICA 5. EL FLUJO DOCUMENTAL DEL COMERCIO EXTERIOR

1.
2.
3.

Introduccién
¢De qué tipo de documentos estamos hablando?
Consejos practicos para la elaboraciéon de documentos de comercio exterior

UNIDAD DIDACTICA 6. MEDIOS DE PAGO INTERNACIONALES

Noukrwdh =

Introduccién

Factores empresariales determinantes de la seleccion del medio de pago
El cheque

Transferencias bancarias

Orden de pago documentaria

Créditos documentarios

Remesa bancaria

Ver en la web

inesem
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UNIDAD DIDACTICA 7. FINANCIACION DE LAS VENTAS INTERNACIONALES

Mercado de divisas

Financiacién al Comercio Internacional
Moneda de financiacién

Cobertura del riesgo de cambio

PN =

UNIDAD DIDACTICA 8. FINANCIACION DE APOYO AL COMERCIO EXTERIOR

1. Ayudas oficiales a la exportacion
2. Impuestos que gravan el comercio exterior
3. Zonas con tratamiento fiscal especial

MODULO 8. MARKETING ONLINE Y E-COMMERCE EN EL AMBITO INTERNACIONAL
UNIDAD DIDACTICA 1. CONCEPTUALIZACION DEL MARKETING DIGITAL

Introduccién

Concepto de Marketing Digital

Funciones y objetivos del Marketing Digital

Ventajas del Marketing Digital

Caracteristicas de Internet como medio del Marketing Digital

AN =

UNIDAD DIDACTICA 2. FORMAS DEL MARKETING EN INTERNET

1. Las 4F's del Marketing Online
2. Formas del Marketing Online
3. El marketing como filosofia o cultura empresarial

UNIDAD DIDACTICA 3. INVESTIGACION COMERCIAL EN MARKETING DIGITAL

Marketing digital vs Marketing tradicional
Investigacion comercial en marketing digital
Integracion de Internet en la Estrategia de Marketing
Estrategia de marketing digital

Marketing estratégico en Internet

AN =

UNIDAD DIDACTICA 4. INTRODUCCION AL COMERCIO ELECTRONICO

Auge del comercio online
Tipos de eCommerce
Atencioén al cliente
Embudos de conversién
Casos de éxito

AN =

UNIDAD DIDACTICA 5. PRINCIPALES PLATAFORMAS
1. Principales plataformas

2. Gestidén estratégica
3. Plataformas del cédigo abierto
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UNIDAD DIDACTICA 6. DISENO

Introduccién al Disefio Web
Accesibilidad

Usabilidad

Responsive Design

Home

Categorias

Fichas de Producto

Carrito de la compray checkout
Principales herramientas

WoNU A WN =

UNIDAD DIDACTICA 7. PASARELAS DE PAGO

1. Confianza, privacidad y seguridad
2. Principales formas de pago

UNIDAD DIDACTICA 8. MARCO LEGAL

Ley de Ordenacién del Comercio Minorista

Ley de Servicios de la Sociedad de la Informacién y del Comercio Electrénico (LSSI)
Reglamento General de Proteccion de Datos

Ley de Consumidores

SmartContracts

nhwn =

MODULO 9. PROYECTO FIN DE MASTER

inesem


https://www.euroinnova.com/master-relaciones-internacionales-y-comercio-exterior

INESEM BUSINESS SCHOOL

iMatricularme ya!

TeléfFonos de contacto
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@ Q
IEncuéntranos aqui!

Edificio Educa Edtech

@

Horario atencién al cliente

Lunes a viernes:

iSiguenos para estar al tanto de todas nuestras novedades!

e @ OO
Latino America @
Reublica Dominicana @
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