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SOMOS INEAF

INEAF es una institucion especializada en formacion online fiscal y juridica. El primer nivel de nuestro
claustro y un catalogo formativo en constante actualizaciéon nos hacen convertirnos en una de las
principales instituciones online del sector.

Los profesionales en activo y recién graduados reciben de INEAF una alta cualificacion que se dirige a
la formacién de especialistas que se integren en el mercado laboral o mejoren su posiciéon en este.
Para ello, empleamos programas formativos practicos y flexibles con los que los estudiantes podran
compaginar el estudio con su vida personal y profesional. Un modelo de formacién que otorga todo el
protagonismo al estudiante.

Mas de Hasta un

300k | 98%

estudiantes tasa
formados empleabilidad

Mas de

18

anos de
experiencia

Hasta un Hasta un

507% | 25%

de los estudiantes de estudiantes
repite internacionales

Hasta un

100%

de financiacion

BUSINESS SCHOOL

() INEAF


https://www.euroinnova.com/master-en-derecho-internacional-comercio-exterior-y-relaciones-internacionales




INEAF BUSINESS SCHOOL

ALIANZA INEAF Y UNIVERSIDAD DE NEBRIJA

INEAF y la Universidad Catélica de Murcia sellan una colaboracién estratégica. Esta asociacion entre el
Instituto Europeo de Asesoria Fiscal y la UCAM promueve un enfoque colaborativo, innovador y
accesible para la educacion, adaptado a las necesidades individuales de los estudiantes.

Ambas instituciones priorizan una ensefanza practica y ajustable, acorde a las exigencias del entorno
laboral actual, y que fomente el crecimiento personal y profesional de cada estudiante. El propésito es
impulsar nuevos saberes de forma dindmica y didactica, facilitando su retencién y contribuyendo a
adquirir las habilidades necesarias para adecuarse a una sociedad en constante evolucién.

INEAF y la UCAM se comprometen principalmente con la democratizacién del conocimiento, buscando
extenderlo incluso a zonas remotas y aprovechando los ultimos avances tecnoldgicos. De esta manera,
los convenios estratégicos con empresas y despachos de referencia nos permiten enriquecer todas las
colaboraciones, publicaciones y eventos de INEAF con un impacto especial.

2 UCAM

g UNIVERSIDAD

CATOLICA DE MURCIA

1% INEAF
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RANKINGS DE INEAF

La empresa INEAF ha conseguido el reconocimiento de diferentes rankings a nivel nacional e
internacional, gracias a sus programas formativos y flexibles, asi como un modelo de formacién en el
que el alumno es el protagonista.

Para la elaboracién de estos rankings, se emplean indicadores como la reputacién online y offline, la
calidad de la institucién, el perfil de los profesionales.

STARS
RATING SYSTEM El. é?MUNDO

RANKING Y OPINIONES
SOBRE MASTER

NOSOLOMASTER
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ALIANZAS Y ACREDITACIONES
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BY EDUCA EDTECH

INEAF es una marca avalada por EDUCA EDTECH Group, que estd compuesto por un conjunto de
experimentadas y reconocidas instituciones educativas de formacién online. Todas las entidades que
lo forman comparten la misién de democratizar el acceso a la educacién y apuestan por la
transferencia de conocimiento, por el desarrollo tecnolégico y por la investigacion.
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METODOLOGIA LXP

La metodologia EDUCA LXP permite una experiencia mejorada de aprendizaje integrando la
Al en los procesos de e-learning, a traves de modelos predictivos altamente personalizados,
derivados del estudio de necesidades detectadas en la interaccion del alumnado con sus
entornos virtuales.

EDUCA LXP es fruto de la Transferencia de Resultados de Investigacion de varios proyectos
multidisciplinares de [+D+i, con participacion de distintas Universidades Internacionales que
apuestan por la transferencia de conocimientos, desarrollo tecnologico e investigacion.

1. Flexibilidad

Aprendizaje 100% online y flexible, que permite al alumnado
estudiar donde, cuando y como quiera.

2. Accesibilidad

Cercania y comprension. Democratizando el acceso a la educacion
trabajando para que todas las personas tengan la oportunidad de
seguir formandose.

3. Personalizacion

Itinerarios formativos individualizados y adaptados a las
necesidades de cada estudiante.

4. Acompanamiento / Seguimiento docente

Orientacion académica por parte de un equipo docente especialista
en su area de conocimiento, que aboga por la calidad educativa
adaptando los procesos a las necesidades del mercado laboral.

5. Innovacioén

Desarrollos tecnolégicos en permanente evolucion impulsados por
la Al mediante Learning Experience Platform.

6. Excelencia educativa

Enfoque didactico orientado al trabajo por competencias, que
favorece un aprendizaje practico y significativo, garantizando el
desarrollo profesional.



Programas
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RAZONES POR LAS QUE ELEGIR INEAF

1. Nuestra Experiencia

v/ Mas de 18 afios de experiencia
v/ Mas de 300.000 alumnos ya se han

formado en nuestras aulas virtuales

v/ 25% de alumnos internacionales.
v 97% de satisfaccion

v/ 100% lo recomiendan.

v/ Mas de la mitad ha vuelto a estudiar

v/ Alumnos de los 5 continentes
en INEAF.

2. Nuestro Equipo

En la actualidad, INEAF cuenta con un equipo humano formado por mas de 400
profesionales. Nuestro personal se encuentra solidamente enmarcado en una estructura
que facilita la mayor calidad en la atencion al alumnado.

3 » Nuestra Metodologia

_ 1007% ONLINE APRENDIZAJE
E Estudia cuando y desde donde m Pretendemos que los nuevos
4L quieras. Accede al campus vir- conocimientos se incorporen de forma

tual desde cualquier dispositivo. sustantiva en la estructura cognitiva

— EQUIPO DOCENTE NO ESTARAS SOLO
[_r@1 | INEAF cuenta con un equipo de %FB] Acompanamiento por parte del
~MM equipo de tutorizacion durante toda

profesionales que haran de tu estudio

una experiencia de alta calidad educativa. tu experiencia como estudiante

INEAF
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4. calidad AENOR

v/ Somos Agencia de Colaboracién N°99000000169 autorizada por el Ministerio

de Empleo y Seguridad Social.
v/ Se llevan a cabo auditorias externas anuales que garantizan la maxima calidad AENOR.
v/ Nuestros procesos de ensefnanza estan certificados por AENOR por la ISO 9001.

GESTION GESTION

POl o
S5

DELACALIDAD AMBIENTAL :. IQNE I
.

1509001 15014001 * LTD

5. Confianza

Contamos con el sello de Confianza Online y ( O

colaboramos con la Universidades mas prestigiosas,
Administraciones Publicas y Empresas Software a CONFIANZA
F

nivel Nacional e Internacional. SNLIN

6. Somos distribuidores de formacion

Como parte de su infraestructura y como muestra de su constante expansion Euroinnova
incluye dentro de su organizacion una editorial y una imprenta digital industrial.

INEAF
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FINANCIACION Y BECAS

Financia tu cursos o master y disfruta de las becas disponibles. iContacta con nuestro equipo
experto para saber cual se adapta mas a tu perfil!

o, Beca o, Beca
257% aLumni 207 DESEMPLEO
o, Beca o Beca
154 EMPRENDE 15-4!r RECOMIENDA
o, Beca o, Beca
157% cruro 207 ramiLia
NUMEROSA
o, Beca o, Beca
20-4 DIVERSIDAD 2044'r PARA PROFESIONALES,
FUNCIONAL SANITARIOS,
COLEGIADOS/AS

Solicitar informacion
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METODOS DE PAGO

Con la Garantia de:

&> educapay

Fracciona el pago de tu curso en comodos plazos y sin intereres de forma segura.

. ’ VISA P PayPal

ma stercu rd maestro

. P 4 -~
% bizum amanzy @ Pay G Pay
Mos adaptamos a todos los metodos de pago intemacionales:

OXXO| mercade piscovir  @efecty (O)Dimau %ﬂﬁ

y muchos mas..

) INEAF
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Master de Formaciéon Permanente en Derecho Internacional, Comercio
Exterior y Relaciones Internacionales + 60 Créditos ECTS

MODALIDAD
AR | onune

ACOMPANAMIENTO

g\‘&fg PERSONALIZADO

Titulacién

Titulacion Universitaria de Master de Formacion Permanente en Derecho Internacional, Comercio

Exterior y Relaciones Internacionales con 1500 horas y 60 créditos ECTS por la Universidad Catélica de
Murcia

i/ UNIVERSIDAD
’J  CATOLICA DE MURCIA

CERTIFICA

NOMBRE Y APELLIDOS

con D.N.I/PASAPORTE

Ha completado con total aprovechamiento y la calificacién de apto/a el programa UCAM
Extension de “Accidn Formativa” celebrado del XX de mes XXXX al XX de mes de XXXX,
con una duracién de XX horas (XX créditos ECTS). Dirigido a XXXXXXXXXXXX

Universidad Catdlica San Antonio de Murcia a XX de mes de XXXX

José Alarcén Teruel
Secretario General de la UCAM

INEAF

BUSINESS SCHOOL
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Descripcion

Desde siempre, las Relaciones Internacionales, el derecho y el Comercio Exterior, han sido actividades
de vital importancia para impulsar el crecimiento econémico de cualquier pais del mundo. En el
contexto actual, el conocimiento de los principales mecanismos y agentes relacionados con dichas
disciplinas ha adquirido una renovada importancia, no sélo para los Estados, sino para todo tipo de
empresas que buscan expandirse a través de los mercados internacionales. La competitividad actual,
fomentado principalmente por el e-commerce, fuerza a muchas empresas a buscar nuevas
oportunidades en nuevos mercados, por lo que nuestro Master en Derecho Internacional, Comercio
Exterior y Relaciones Internacionales ofrece a nuestros estudiantes la formacién necesaria para
afrontar dicho reto

Objetivos

¢ Conocer todos los aspectos referentes al derecho societario.

¢ Analizar de manera critica e interdisciplinar el contexto global de las relaciones internacionales.

e Comprender los principales cambios geopoliticos, econémicos y sociales, que han definido la
denominada Sociedad Global.

e Reconocer la importancia de la contratacién internacional, asi como analizar los factores de
riesgo de ésta.

¢ Proporcionar un enfoque integral de los principales mecanismos que rigen el comercio
internacional y la economia global.

¢ Ver las distintas modalidades de contratacién, negociacion y tributacion en el marco del
comercio exterior

A quién va dirigido

El Master en Derecho Internacional, Comercio Exterior y Relaciones Internacionales, se dirige
principalmente, a todas aquellas personas que pretendan orientar su carrera profesional hacia el
ambito de las relaciones internacionales comerciales, siendo una herramienta formativa muy (til, para
todas aquellas empresas orientadas al comercio internacional.

Para qué te prepara

El Master en Derecho Internacional, Comercio Exterior y Relaciones Internacionales ofrece una
formacién global acerca de los principales fendmenos que en la actualidad moldean las relaciones
internacionales, asi como para conocer las distintas operaciones comerciales a nivel internacional, los
diferentes mecanismos de contratacién, tributacién y financiacién utilizado durante las relaciones
comerciales entre empresas de diferentes paises

INEAF
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Salidas laborales

El Master en Derecho Internacional, Comercio Exterior y Relaciones Internacionales proporciona la
capacitacién profesional suficiente para desempenar labores en el sector privado relacionadas con el
comercio internacional y las organizaciones que lo regulan. Algunos de estos puestos son: Abogacia,
Consultoria en Relaciones Internacionales, Docencia, comercial en empresas internacionales, puestos
relacionados con agencias de comercio internacional, etc

INEAF

BUSINESS SCHOOL
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TEMARIO

MODULO 1. DERECHO DE SOCIEDADES MERCANTILES
UNIDAD DIDACTICA 1. INTRODUCCION A LAS SOCIEDADES MERCANTILES

Concepto

Empresario individual

Normativa de regulacién del Derecho Mercantil
Tipos de Sociedades

Tipo de Contrato de Sociedad mercantil

Forma de constituirse de la sociedad
Personalidad juridica de la Sociedad

Accién de nulidad de sociedades

Nacionalidad de las sociedades

Tipos de establecimientos mercantiles
Aspectos fiscales y laborales de las sociedades mercantiles

SoeYvYeNoaUkWDN S

—_—

UNIDAD DIDACTICA 2. ASPECTOS ESENCIALES DE LAS SOCIEDADES DE RESPONSABILIDAD LIMITADA

Conceptualizacién de las Sociedades de Responsabilidad Limitada
Requisitos para la constitucién de las Sociedades de Responsabilidad Limitada
Participacionesy participaciones sociales

Organos sociales

Cuentas anuales

Alteraciones sociales

Alteraciones estructurales

Condiciones para la separacion y expulsion de socios

Condiciones para la disolucién, liquidacién y extinciéon

Sociedad unipersonal

Sociedad Limitada Nueva Empresa (SLNE)

~ovYeNaURWN S

—_—

UNIDAD DIDACTICA 3. CARACTERISTICAS DE LAS SOCIEDADES ANONIMAS

1. Significado y caracteres
2. Denominacion
3. Capital social
4. Domicilio y nacionalidad
5. Pagina web
6. Constitucion de la Sociedad
7. Fundacion
8. Acciones
9. Acciones propias
10. Obligaciones
11. Aumento de capital social
12. Reduccién de capital social
13. Operacion acordeén

INEAF
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14. Modificacién de estatutos

15. Cuentas anuales

16. Organos sociales: Junta General
17. Organos de administracién

18. Disolucion

19. Liquidaciony extincion

20. Sociedad unipersonal (SAU)

21. Sociedad Anénima Europea

UNIDAD DIDACTICA 4. TIPOS DE SOCIEDADES ESPECIALES

Conceptualizacién de Sociedad colectiva

Sociedad comanditaria simple o comanditaria por acciones
Introducciéon a la Comunidad de bienes

Conceptualizacién de la Sociedad civil

Agrupaciones de interés econémico

Uniones temporales de empresas

Instituciones de inversién colectiva y entidades de capital riesgo
Introduccion a las Sociedades laborales

Fundaciones

10. Acercamiento a las sociedades profesionales

11. Introduccién a las Cooperativas

12. Sociedades Anonimas Deportivas

13. Otras

14. Emprendedores

N WD =

0

UNIDAD DIDACTICA 5. EL REGISTRO MERCANTIL

Conceptualizacién de Registro Mercantil
Organizacién y funciones

Principios de funcionamiento

Registro mercantil territorial y central

PN =

MODULO 2. CONTRATACION MERCANTIL Y NEGOCIACION EN EL COMERCIO INTERNACIONAL

UNIDAD DIDACTICA 1. CONTRATOS MERCANTILES FUNDAMENTALES, CONTRATO DE
COMPRAVENTA, CONTRATO DE PRESTAMO MERCANTIL, CONTRATO DE SEGURO, LA SIMULACION
DE CONTRATOS

Contrato mercantil

El contrato de compraventa mercantil
Contrato de préstamo mercantil

Contrato de seguro

Contratos de comisién, agencia y franquicia

kN

UNIDAD DIDACTICA 2. LOS TiTULOS-VALORES

1. Letras de cambio
2. El Cheque

INEAF
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3. El Pagaré
UNIDAD DIDACTICA 3. LA CONTRATACION INTERNACIONAL

La contratacién internacional

Los principios sobre los contratos internacionales

Concepto, elementos y clasificacion del contrato internacional
Formacion del contrato

Cumplimiento del contrato

Clausulas contractuales

ounpwnN-=

UNIDAD DIDACTICA 4. DETERMINACION DEL REGIMEN JURIDICO

Introduccién

Ley aplicable al contrato internacional

El Convenio de Roma de 1980y el Reglamento de Roma |

La Ley reguladora del contrato internacional al amparo del Reglamento de Romal|
Accion de las normas imperativas

AN =

UNIDAD DIDACTICA 5. COMPRAVENTA INTERNACIONAL

La compraventa internacional

Libertades comunitarias: la libre circulacién de mercancias

La Lex Mercatoria

La Convencion de Viena de 1980 aplicada a la compraventa internacional
Los INCOTERMS

AN =

UNIDAD DIDACTICA 6. BIENES INMATERIALES Y DERECHO DE LA COMPETENCIA

1. Propiedad industrial

2. Propiedad intelectual

3. Competencia desleal

4. Derecho de defensa de la competencia

UNIDAD DIDACTICA 7. DISTINTAS MODALIDADES DE CONTRATO

1. Contratos de intermediacién comercial
2. Eltransporte internacional

3. Contratos de financiacién

4. Contratos de seguros

UNIDAD DIDACTICA 8. ViAS DE SOLUCION DE CONTROVERSIAS

1. Controversias en el ambito del comercio internacional
2. Vias de jurisdiccion estatal

3. El arbitraje internacional

4. Compatibilidad entre arbitraje y la via judicial

UNIDAD DIDACTICA 9. NEGOCIACION DE OPERACIONES DE COMERCIO INTERNACIONAL

INEAF
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Preparacion de la negociacién internacional
Desarrollo de la negociacién internacional
Técnicas de la negociacion segun el interlocutor
Consolidacion de la negociacion internacional
Estilos de negociacion comercial

AN =

MODULO 3. DERECHO INTERNACIONAL Y COMERCIO EXTERIOR
UNIDAD DIDACTICA 1. ELEMENTOS E HISTORIA DEL COMERCIO INTERNACIONAL

;Qué es el Comercio Internacional?

Historia del Comercio Internacional

Beneficios del Comercio Internacional para las organizaciones
Importaciones y exportaciones

Actores del Comercio Internacional

AW =

UNIDAD DIDACTICA 2. COMPONENTES DEL COMERCIO INTERNACIONAL

Tipos de empresas en Comercio Internacional

El empresario individual: caracteristicas y actividad

El empresario social: tipos y actividad

Las sociedades en el ambito del Comercio Internacional
Funcionamiento y colaboracién de sociedades internacionales
Sociedades en la Unién Europea

ounhkhwn-=

UNIDAD DIDACTICA 3. ORGANIZACIONES INTERNACIONALES PUBLICAS Y PRIVADAS

1. Conceptoy gestién de los organismos internacionales
2. Naciones Unidas, OMCy otros organismos de gestion del Comercio Internacional
3. Entidades internacionales para la cooperacién econémica

UNIDAD DIDACTICA 4. REGULACION DEL COMERCIO INTERNACIONAL EN ESPANA

1. Aranceles, aduanas, importacion y exportacién en Espana
2. Normativa de la Unién Europea influyente en el Comercio Internacional en Espaia
3. Marco de la politica comercial multilateral

UNIDAD DIDACTICA 5. EL CONTRATO EN COMERCIO INTERNACIONAL

Concepto, factores y riesgo de la contratacién internacional
Convenios y principios de la contratacién internacional
Componentes y tipos de contrato internacional

Etapas del contrato internacional

Incumplimiento y tiempos del contrato

Tipos de clausulas en la contratacién internacional

ounpkpwNn-=

UNIDAD DIDACTICA 6. DERECHO INTERNACIONAL PRIVADO EN EL COMERCIO INTERNACIONAL

1. Introduccién al derecho internacional privado
2. Encuadre del Comercio Internacional en la legislacion estatal

INEAF
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3. Desarrollo legal del Convenio de Roma de 1980y del Reglamento de Romal|
4. Régimen juridico del Reglamento de Roma |
5. Normas imperativas para el Comercio Internacional

UNIDAD DIDACTICA 7. LOS CONTRATOS DE COMPRAVENTA EN EL AMBITO INTERNACIONAL

Concepto y modalidades de compraventa internacional

Libertad de comercio en la Unién Europea

UNCITRAL y regulacién de la Lex Mercatoria

La compraventa internacional segin la Convencién de Viena de 1980
Concepto,tiposy aplicacién practica de INCOTERMS

AW =

UNIDAD DIDACTICA 8. METODOS DE RESOLUCION DE CONFLICTOS EN COMERCIO INTERNACIONAL

1. Tipos de resolucién de conflictos del Comercio Internacional

2. Resolucion del conflicto a través de la jurisdiccion estatal

3. El arbitraje como mecanismo para resolucién de conflictos en Comercio Internacional
4. Intervencion judicial en los procesos de arbitraje

UNIDAD DIDACTICA 9. METODOS DE FINANCIACION EN COMERCIO INTERNACIONAL

1. Funcionamiento y estructura del mercado de divisas
2. Créditos para exportaciones e importaciones
3. Eleccion de divisas para la financiacién

UNIDAD DIDACTICA 10. APOYO FINANCIERO PARA EL COMERCIO INTERNACIONAL

1. Organismos publicos de financiacién
2. Tipos de desgravaciones por operaciones internacionales
3. Areas con régimenes fiscales especiales

MODULO 4. TRIBUTACION Y FINANCIACION EN EL COMERCIO INTERNACIONAL
UNIDAD DIDACTICA 1. EL IMPUESTO SOBRE EL VALOR ANADIDO

Naturaleza del impuesto

Hecho imponible

Operaciones no sujetas y operaciones exentas
Lugar de realizacion del hecho imponible
Devengo del impuesto

Sujetos pasivos

Repercusion del impuesto (Art LIVA)
Base imponible

Tipos de Gravamen

10. Deduccién del impuesto

11. Gestion del Impuesto

12. Regimenes especiales

N AWM =

N

UNIDAD DIDACTICA 2. EL IVA EN LAS IMPORTACIONES Y EXPORTACIONES
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1.
2.

INEAF BUSINESS SCHOOL

Importaciones
Exportaciones

UNIDAD DIDACTICA 3. EL FENOMENO DE LA DOBLE IMPOSICION INTERNACIONAL

1.
2.
3.

Origen de la doble imposicién internacional
La doble imposicién internacional
Eliminacién de la doble imposicién internacional

UNIDAD DIDACTICA 4. CODIGO ADUANERO COMUNITARIO (CODIGO ADUANERO MODERNIZADO)

N A WN =

Sintesis

Derechos y obligaciones de las personas en el marco de la legislacion aduanera
Arancel Aduanero Comun

Deuda aduanera

Mercancias introducidas en el territorio aduanero de la Unién

Despacho a libre practica y exencién de derechos de importacién

Regimenes especiales

Salida de las mercancias del territorio aduanero de la Unién

UNIDAD DIDACTICA 5. EL FLUJO DOCUMENTAL DEL COMERCIO EXTERIOR

1.
2.
3.

Introduccién
¢De qué tipo de documentos estamos hablando?
Consejos practicos para la elaboraciéon de documentos de comercio exterior

UNIDAD DIDACTICA 6. MEDIOS DE PAGO INTERNACIONALES

NoubkhwnNn=

Introduccién

Factores empresariales determinantes de la selecciéon del medio de pago
El cheque

Transferencias bancarias

Orden de pago documentaria

Créditos documentarios

Remesa bancaria

UNIDAD DIDACTICA 7. FINANCIACION DE LAS VENTAS INTERNACIONALES

PN

Mercado de divisas

Financiacién al Comercio Internacional
Moneda de financiacién

Cobertura del riesgo de cambio

UNIDAD DIDACTICA 8. FINANCIACION DE APOYO AL COMERCIO EXTERIOR

1. Ayudas oficiales a la exportaciéon

2.
3.

Impuestos que gravan el comercio exterior
Zonas con tratamiento fiscal especial

MODULO 5. GESTION ADUANERA DESDE EL PUNTO DE VISTA DEL IMPUESTO SOBRE EL VALOR

INEAF
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ANADIDO

UNIDAD DIDACTICA 1. LA ADUANA Y EL AMBITO TERRITORIAL DE APLICACION

nhwn=

Conceptos generales sobre Aduanas

El Arancel

El Origen Aduanero

El Valor en Aduana

INCOTERMS - Internacional Commerce Terms

UNIDAD DIDACTICA 2. LA LEGISLACION ADUANERA EN LA UNION EUROPEA

AW

Fuentes del Derecho

Prevalencia del Derecho Aduanero Europeo sobre el Interno

Ambito de Aplicacion del Codigo Aduanero de la Unién: el Territorio Aduanero de la Unién
La Politica Comuny los Acuerdos comerciales

La Tributacién exterior en Canarias, Ceuta y Melilla

UNIDAD DIDACTICA 3. IVA EN OPERACIONES NACIONALES E INTERNACIONALES

WoNUAWN =

Concepto y desarrollo del IVA

Aplicacién del IVA segun las delimitaciones del hecho imponible
Tipos de operaciones exentas y no sujetas

Clasificacion de casos para devengo del IVA

Tipos de repercusion del IVA en el sujeto pasivo

Tipos de gravdmenes seguln la base imponible

Cuotas deducibles y devoluciones de IVA

Regulacién para la liquidacion del impuesto

Regimenes especiales del IVA

UNIDAD DIDACTICA 4. APLICACION DEL IVA EN OPERACIONES DE IMPORTACION Y EXPORTACION

1.
2.

Aplicacion de IVA en las importaciones
Aplicacién de IVA en las exportaciones

UNIDAD DIDACTICA 5. LUGAR DE REALIZACION DEL HECHO IMPONIBLE

nhwn=

Introduccion: La aplicacion de las reglas generales y especiales
Localizacién del hecho imponible de las entregas de bienes
Localizacién del hecho imponible de las prestaciones de servicios
Localizacién del hecho imponible en las adquisiciones intracomunitarias
Localizacién del hecho imponible de las importaciones de bienes

UNIDAD DIDACTICA 6. INTRODUCCION DE LAS MERCANCIAS EN EL TERRITORIO ADUANERO DE LA
UNION (TAU)

La declaracion sumaria de entrada
Presentacion, descarga y examen de las mercancias

1
2
3. Depésito temporal de las mercancias
4

. Inclusién de las mercancias

INEAF
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5. Despacho centralizado
UNIDAD DIDACTICA 7. REGIMENES ADUANEROS: REGIMENES ESPECIALES

Introducciéon: Disposiciones comunes a los Regimenes aduaneros
Régimen de transito

Régimen de depésito: depdsito aduanero y zonas francas
Destinos especiales: importacién temporal y destino final
Perfeccionamiento: activo y pasivo

nhwn=

UNIDAD DIDACTICA 8. DESPACHO DE LA LIBRE PRACTICA

1. Regimenes a la libre practica

2. Exencion de derechos a laimportacion: mercancias de retorno y mercancias incluidas con
anterioridad en el régimen de perfeccionamiento activo (Art. 205 CAU)

. Justificacién de la exencion de los derechos a la importacion

4. Exencion del IVA a laimportacion en el régimen de libre practica

w

UNIDAD DIDACTICA 9. CONTROL DE LAS MERCANCIAS

Gestiéon de riesgos y controles aduaneros

La comprobacién de las declaraciones aduaneras
Control posterior al levante

Conservacion de datos y documentos

Otros controles aduaneros

AW =

UNIDAD DIDACTICA 10. SALIDA DE LAS MERCANCIAS DEL TERRITORIO ADUANERO

Formalidades de salida de las mercancias del tau
Exportacion y reexportacion de las mercancias
Declaracion sumaria de salida

Notificacién de reexportaciéon

PN =

UNIDAD DIDACTICA 11. LA DEUDA ADUANERA

El nacimiento de la deuda aduanera

Garantia de la deuda aduanera

Célculo del importe de los derechos de importacién o de exportacion

Extincion de la deuda aduanera: pago, suspensién del plazo de pago, aplazamiento del pago
Devoluciény condonacién de los derechos

nuhwn =

MODULO 6. ARBITRAJE INTERNACIONAL Y SOLUCION DE CONTROVERSIAS
UNIDAD DIDACTICA 1. CUESTIONES GENERALES SOBRE ARBITRAJE

1. Nocion de Arbitraje
2. Evolucion histérica del Arbitraje
3. Caracteristicas y tipos de Arbitraje

UNIDAD DIDACTICA 2. MARCO NORMATIVO DEL ARBITRAJE

INEAF
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1. Legislaciéon Espanola sobre arbitraje
2. Convenios Internacionales

UNIDAD DIDACTICA 3. LOS DISTINTOS SISTEMAS DE SOLUCION DE CONTROVERSIAS

Tipos de arbitraje

Arbitraje Nacional

Arbitraje Internacional

La Conciliacion

Conciliaciéon laboral

Conciliacién en el &mbito de la UE
Mediacién en el proceso Mercantil y Civil
Mediaciény el derecho de la Competencia
Mediacién y Propiedad Industrial

10. Mediaciény derecho del consumo

11. Mediacién societaria

12. Mediacién en el ambito del derecho concursal

N AWM=

N

UNIDAD DIDACTICA 4. EL CONVENIO ARBITRAL

Introduccién

Concepto y Naturaleza juridica

Clases de Convenio Arbitral

Requisitos imprescindibles del convenio arbitral
Contenido del Convenio Arbitral

Efectos del Convenio Arbitral

Renuncia al proceso de solucién de controversias

NouvkrwbhN =

UNIDAD DIDACTICA 5. LOS ARBITROS

1. Delimitacién del concepto y del papel del arbitro
2. Nombramiento y aceptacion

3. Abstencién, recusacion, revocaciéon y sustituciéon
4. Arbitraje y responsabilidad

UNIDAD DIDACTICA 6. GARANTIA DE TODO ARBITRAJE: EL PROCEDIMIENTO

Introduccion al procedimiento arbitral
Ambito de autonomia de las partes

La prueba en la Ley de Arbitraje
Adopcién de medidas cautelares
Limites al procedimiento arbitral

AN =

UNIDAD DIDACTICA 7. EL LAUDO ARBITRAL

1. Definicion de laudo

2. Plazo para la emision del laudo

3. Clasificacion de los distintos laudos arbitrales
4. Forma, contenido y efectos del laudo

INEAF
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UNIDAD DIDACTICA 8. EJECUCION FORZOSA DE LAS RESOLUCIONES ARBITRALES

1. Introduccién a la ejecucion Forzosa del laudo

2. Ejecucion forzosa del laudo

3. Accién de anulacién del laudo, proceso especial de arbitraje
4. Competencia objetivay territorial para ejecutar el laudo

UNIDAD DIDACTICA 9. ARBITRAJE INTERNACIONAL

El arbitraje internacional en Espana

El Convenio de Nueva York de de junio de
Instituciones arbitrales internacionales

Fases del procedimiento

Causas para denegar la ejecucién de un laudo
La Lex Mercatoria

Reconocimiento del laudo extranjero

NouvbkwnN =

UNIDAD DIDACTICA 10. ARBITRAJE EN EL AMBITO DE LA EMPRESA

1. Arbitraje y concurso de acreedores
2. Arbitraje de consumo

3. Arbitraje inmobiliario

4. Arbitraje societario

MODULO 7. GEOGRAFIA POLITICA: GEOPOLITICA Y GEOESTRATEGIA
UNIDAD DIDACTICA 1. INTRODUCCION A LA GEOGRAFIA POLITICA. FUNDAMENTOS

1. Factores de la geografia politica
2. Relacién espacial de la geografia politica

UNIDAD DIDACTICA 2. TEORIAS Y AMBITO DE ESTUDIO DE LA GEOGRAFIA POLITICA

Politica e intereses sociales y territoriales

La apropiacion del espacio-territorio y del excedente
Control y espacio

La gestion del espacio y la intervencidn territorial
Politica y conflicto socio-espacial

Relaciones espaciales de poder a las diversas escalas
Geografia politica y geopolitica

NouvbkwbN =

UNIDAD DIDACTICA 3. EL PODER Y EL TERRITORIO EN EL MARCO DE LA GEOPOLITICA

Podery relaciones de poder

Relaciones de poder en el Territorio

La articulacién politica de la sociedad y su relacién con el espacio geografico
La geografia politica como relaciones de poder en el espacio

PN =

UNIDAD DIDACTICA 4. EL ESTADO-NACION Y SUS LIMITES TERRITORIALES
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El Estadoy las relaciones espaciales de poder

El Estado-nacién: ideologia e intereses

El Estado-poder: El Estado

El Estado-territorio: Los estados

El Estado-aparato: La Administracion del Estado

El espacio interior. La gestion y organizacion del territorio

El Estado y su papel beligerante en la produccion y apropiacién de excedente
Las escalas funcionales en el interior del Estado: lo regional y lo local
Limites y divisiones territoriales internas

La gestion y el control de lo local

Ciudad y hecho metropolitano: un conflicto territorial

UNIDAD DIDACTICA 5. LA HEGEMONIA MUNDIAL. EL CONCEPTO DE HEGEMON

4.
5.
6.

. La escala mundial y el sistema mundo

El Concepto de Hegemoén

. ElSistema Internacional y las Relaciones Internacionales en la Actualidad. Concepto y

Caracteristicas

El sistema internacional. Introduccion
Estructura del sistema internacional actual
La civilizacién. El choque de civilizaciones

UNIDAD DIDACTICA 6. EL CONTROL DE LOS RECURSOS ESTRATEGICOS Y DE LA ENERGIA

1.
2.

Geopolitica de la energia
De los Recursos Naturales estratégicos

UNIDAD DIDACTICA 7. EL PENSAMIENTO GEOESTRATEGICO Y EL ANALISIS GEOPOLITICO

aunpkhwn-=

Introduccion a la geopolitica global
Hacia un mundo multipolar
Origeny concepto de geopolitica
Elementos bésicos de la Geopolitica
Técnicas de andlisis espacial
Geopoliticay calidad de vida

UNIDAD DIDACTICA 8. LOS PUNTOS CONFLICTIVOS DEL PLANETA

1.
2.

Amenazas y Desafios para el mundo actual
Espana en el &mbito internacional

MODULO 8. PROYECTO FIN DE MASTER
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Solicita informacién sin compromiso

iMatricularme ya!

Telefonos de contacto
Espaiia Q  +34900831200 Argentina Q  54-(11)52391339
Bolivia Q  +59150154035 Estados Unidos Q  1-(2)022220068
Chile Q  56-(2)25652888 Guatemala Q  +502 22681261
Colombia 8 +5760150885563 Mexico Q +52-(55)11689600
CostaRica QO  +506 40014497 Panamé Q  +507 8355891
Ecuador Q&  +593 24016142 Peru Q  +51117075761

ElSalvador QO  +503 21130481 Republica Dominicana <  +1 8299463963

IEncuéntranos aqui!

Edificio Educa Edtech

Camino de la Torrecilla N.° 30 EDIFICIO EDUCA EDTECH,
C.P. 18.200, Maracena (Granada)

formacion@euroinnova.com

@ www.euroinnova.com

Horario atencién al cliente

Lunes aviernes: 9:00 a 20:00h Horario Espana

iSiguenos para estar al tanto de todas nuestras novedades!

Espana @ @ @ @
Latino America @
Reublica Dominicana @
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https://www.youtube.com/@euroinnova
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https://www.facebook.com/Euroinnova
https://www.instagram.com/euroinnova/
https://www.tiktok.com/@euroinnova
https://www.instagram.com/euroinnova/
https://www.instagram.com/euroinnova/
https://www.facebook.com/euroinovalatinoamerica
https://www.instagram.com/euroinnovard/
https://www.instagram.com/euroinnovard/
https://www.facebook.com/Euroinnovard
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