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SOMOS INEAF

INEAF es una institución especializada en formación online fiscal y jurídica. El primer nivel de nuestro
claustro y un catálogo formativo en constante actualización nos hacen convertirnos en una de las
principales instituciones online del sector.

Los profesionales en activo y recién graduados reciben de INEAF una alta cualificación que se dirige a
la formación de especialistas que se integren en el mercado laboral o mejoren su posición en este.
Para ello, empleamos programas formativos prácticos y flexibles con los que los estudiantes podrán
compaginar el estudio con su vida personal y profesional. Un modelo de formación que otorga todo el
protagonismo al estudiante.
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RANKINGS DE INEAF

La  empresa  INEAF  ha  conseguido  el  reconocimiento  de  diferentes  rankings  a  nivel  nacional  e
internacional, gracias a sus programas formativos y flexibles, así como un modelo de formación en el
que el alumno es el protagonista.

Para la elaboración de estos rankings, se emplean indicadores como la reputación online y offline, la
calidad de la institución, el perfil de los profesionales.
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ALIANZAS Y ACREDITACIONES
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BY EDUCA EDTECH

INEAF es una marca avalada por EDUCA EDTECH Group, que está compuesto por un conjunto de
experimentadas y reconocidas instituciones educativas de formación online. Todas las entidades que
lo  forman  comparten  la  misión  de  democratizar  el  acceso  a  la  educación  y  apuestan  por  la
transferencia de conocimiento, por el desarrollo tecnológico y por la investigación.
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RAZONES POR LAS QUE ELEGIR INEAF
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MÉTODOS DE PAGO
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Curso en Técnicas de Negociación

DURACIÓN
200 horas

MODALIDAD
ONLINE

ACOMPAÑAMIENTO
PERSONALIZADO

Titulación

Titulación expedida por el Instituto Europeo de Asesoría Fiscal (INEAF), avalada por el Instituto
Europeo de Estudios Empresariales (INESEM) “Enseñanza no oficial y no conducente a la obtención de
un título con carácter oficial o certificado de profesionalidad.”

Descripción
El Curso en Técnicas de Negociación te ofrece las herramientas esenciales para destacar en un entorno
laboral cada vez más competitivo y globalizado. Hoy en día, la habilidad para negociar efectivamente
es crucial, no solo para cerrar acuerdos exitosos, sino también para construir relaciones profesionales
sólidas y duraderas. Este curso está diseñado para proporcionarte estrategias innovadoras que te
permitirán abordar cualquier situación de negociación con confianza y perspicacia. Aprenderás a
identificar intereses ocultos, manejar objeciones y alcanzar soluciones ganar-ganar. La formación
online te otorga la flexibilidad de aprender a tu ritmo, sin importar dónde te encuentres. Al elegirnos,
te unes a una comunidad de aprendizaje comprometida con el desarrollo profesional continuo y la
excelencia en el arte de la negociación.

Objetivos

Conceptualizar la negociación.
Clasificar los tipos de negociación.
Analizar las fases de negociación.
Clasificar diferentes estrategias de negociación.
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Analizar las tácticas de negociación.
Conocer los factores determinantes de la negociación.

A quién va dirigido
El Curso en Técnicas de Negociación está dirigido a profesionales y titulados del sector empresarial
que desean mejorar sus habilidades de negociación. Ideal para aquellos interesados en potenciar su
capacidad de persuasión y estrategia, este curso ofrece herramientas prácticas para enfrentar
negociaciones efectivas en distintos entornos laborales.

Para qué te prepara
El Curso en Técnicas de Negociación te prepara para enfrentar con éxito situaciones de negociación
complejas. Desarrollarás habilidades para identificar intereses, crear estrategias efectivas y mejorar la
comunicación interpersonal. Aprenderás a manejar y resolver conflictos, a ser persuasivo y a encontrar
soluciones creativas que beneficien a todas las partes. Al finalizar, estarás capacitado para liderar
negociaciones con mayor confianza y eficacia en entornos profesionales diversos.

Salidas laborales
- Consultor de negociación empresarial - Especialista en resolución de conflictos - Asesor en procesos
de mediación - Ejecutivo de ventas con enfoque estratégico - Responsable de relaciones comerciales -
Coordinador de proyectos interdepartamentales - Formador en técnicas de negociación para empresas
- Líder de equipos en entornos multiculturales
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TEMARIO

UNIDAD DIDÁCTICA 1. LA NEGOCIACIÓN PARA CONDUCIR AL ACUERDO

Conceptualización de la negociación1.
- Videotutorial inteligencia emocional1.
- Videotutorial Empatía2.

Estilos de negociación y factores para su elección2.
- Factores que cambian el estilo de negociación1.

Vías de negociación3.
Fases de la negociación: preparación, desarrollo y cierre4.

UNIDAD DIDÁCTICA 2. ESTRATÉGIAS Y TÁCTICAS DE NEGOCIACIÓN PARA LA CONSECUCIÓN DE
OBJETIVOS

Estrategias de negociación para la consecución de objetivos1.
Tácticas de negociación para la consecución de objetivos2.
Cuestiones prácticas: Lugar, inicio y claves de la negociación3.
Videotutorial Estilos de comunicación4.

UNIDAD DIDÁCTICA 3. EL SUJETO NEGOCIADOR

Variables en la personalidad del negociador1.
- Videotutorial Comunicación interpersonal1.

Habilidades necesarias para ser un buen negociador2.
Características para ser un buen negociador3.
Tipos de negociadores4.
Técnicas psicológicas para la captación de la información: la programación neurolingüística5.

UNIDAD DIDÁCTICA 4. TÉCNICAS Y TENDENCIAS EN LA NEGOCIACIÓN

Principios1.
Actuales tendencias2.
Técnicas para un vendedor3.
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Solicita información sin compromiso

Teléfonos de contacto

España +34 900 831 200 Argentina 54-(11)52391339

Bolivia +591 50154035 Estados Unidos 1-(2)022220068

Chile 56-(2)25652888 Guatemala +502 22681261

Colombia +57 601 50885563 Mexico +52-(55)11689600

Costa Rica +506 40014497 Panamá +507 8355891

Ecuador +593 24016142 Perú +51 1 17075761

El Salvador +503 21130481 República Dominicana +1 8299463963

!Encuéntranos aquí!

Edificio Educa Edtech

Camino de la Torrecilla N.º 30 EDIFICIO EDUCA EDTECH,
C.P. 18.200, Maracena (Granada)

formacion@euroinnova.com

www.euroinnova.com

Horario atención al cliente

Lunes a viernes: 9:00 a 20:00h Horario España

¡Síguenos para estar al tanto de todas nuestras novedades!

España     

Latino America  

Reública Dominicana  
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