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EUROINNOVA INTERNACIONAL ONLINE EDUCATION

SOMOS EUROINNOVA

Euroinnova International Online Education inicia su actividad hace más de 20 años. Con la premisa de
revolucionar el sector de la educación online, esta escuela de formación crece con el objetivo de dar la
oportunidad a sus estudiandes de experimentar un crecimiento personal y profesional con formación
eminetemente práctica.

Nuestra visión es ser una institución educativa online reconocida en territorio nacional e internacional
por ofrecer una educación competente y acorde con la realidad profesional en busca del reciclaje
profesional.  Abogamos  por  el  aprendizaje  significativo  para  la  vida  real  como  pilar  de  nuestra
metodología,  estrategia  que  pretende  que  los  nuevos  conocimientos  se  incorporen  de  forma
sustantiva en la estructura cognitiva de los estudiantes.
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RANKINGS DE EUROINNOVA

Euroinnova International Online Education ha conseguido el reconocimiento de diferentes rankings a
nivel nacional e internacional, gracias por su apuesta de democratizar la educación y apostar por la
innovación educativa para lograr la excelencia.

Para la elaboración de estos rankings, se emplean indicadores como la reputación online y offline, la
calidad  de  la  institución,  la  responsabilidad  social,  la  innovación  educativa  o  el  perfil  de  los
profesionales.
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ALIANZAS Y ACREDITACIONES
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BY EDUCA EDTECH

Euroinnova es una marca avalada por EDUCA EDTECH Group , que está compuesto por un conjunto de
experimentadas y reconocidas instituciones educativas de formación online. Todas las entidades que
lo  forman  comparten  la  misión  de  democratizar  el  acceso  a  la  educación  y  apuestan  por  la
transferencia de conocimiento, por el desarrollo tecnológico y por la investigación
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RAZONES POR LAS QUE ELEGIR EUROINNOVA
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MÉTODOS DE PAGO
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Curso de Marketing Internacional y Ventas

DURACIÓN
150 horas

MODALIDAD
ONLINE

ACOMPAÑAMIENTO
PERSONALIZADO

Titulación

Titulación Expedida por EDUCA BUSINESS SCHOOL como Escuela de Negocios Acreditada para la
Impartición de Formación Superior de Postgrado, con Validez Profesional a Nivel Internacional

Descripción
Este Curso de Marketing Internacional y Ventas le ofrece una formación especializada en la material.
Debemos saber que para el área Marketing y Comunicación es muy importante profundizar y adquirir
los conocimientos de Marketing Internacional y Ventas dentro del sector marketing y relaciones
públicas ,.

Objetivos
Este Curso de Marketing Internacional y Ventas perseguirá la consecución de los siguientes objetivos
establecidos: - Profundizar sobre las diversas consideraciones sobre el marketing internacional a
través del proceso de internacionalización, la orientación de gestión, beneficios del marketing
internacional y las tendencias económicas mundiales. - Conocer el entorno económico por medio de
los sistemas económicos, etapas de desarrollo económico, patrones de comercio y las organizaciones
mundiales. - Conocer la teoría del comercio internacional. - Profundizar sobre el entorno político y sus
riesgos e indicadores de inestabilidad política. - Profundizar sobre el entorno legal mediante los
sistemas legales. - Conocer el entorno social y cultural y sus factores. - Identificar los principales
problemas en la investigación de marketing internacional. - Conocer qué información necesitamos
para la toma de decisiones de marketing. - Saber tomar las decisiones oportunas sobre los productos. -
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Conocer aquellas alternativas existentes para la expansión geográfica. - Identificar la política de
distribución internacional. - Seleccionar el mejor método para la publicidad y promoción internacional.
- Conocer el papel desempeñado por los equipos de la red de ventas en una empresa. - Analizar los
planes de acción como elementos imprescindibles de una estrategia de marketing.

A quién va dirigido
Este CURSO ONLINE de Marketing Internacional y Ventas está dirigido a todas aquellas personas
interesadas en el ámbito de Marketing y Comunicación y más concretamente en el sector marketing y
relaciones públicas y quieran especializarse.

Para qué te prepara
Este CURSO ONLINE de Marketing Internacional y Ventas le prepara para adquirir unos conocimientos
específicos dentro del área de Marketing y Comunicación desarrollando en el alumnado unas
capacidades para desenvolverse profesionalmente en el sector de marketing y relaciones públicas y
más concretamente en Marketing Internacional y Ventas . Además con la realización de este curso el
alumno estará preparado para: Profundizar sobre las diversas consideraciones sobre el marketing
internacional a través del proceso de internacionalización, la orientación de gestión, beneficios del
marketing internacional y las tendencias económicas mundiales, Conocer el entorno económico por
medio de los sistemas económicos, etapas de desarrollo económico, patrones de comercio y las
organizaciones mundiales, Conocer la teoría del comercio internacional, Profundizar sobre el entorno
político y sus riesgos e indicadores de inestabilidad política, Profundizar sobre el entorno legal
mediante los sistemas legales, Conocer el entorno social y cultural y sus factores, Identificar los
principales problemas en la investigación de marketing internacional, Conocer qué información
necesitamos para la toma de decisiones de marketing, Saber tomar las decisiones oportunas sobre los
productos, Conocer aquellas alternativas existentes para la expansión geográfica, Identificar la política
de distribución internacional, Seleccionar el mejor método para la publicidad y promoción
internacional, Conocer el papel desempeñado por los equipos de la red de ventas en una empresa, y
Analizar los planes de acción como elementos imprescindibles de una estrategia de marketing.

Salidas laborales
Gracias a este Curso de Marketing Internacional y Ventas aumentara tu formación en el ámbito del
marketing. Además, te permitirá desarrollar tu actividad profesional en lo referente a relaciones
públicas. 
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TEMARIO

UNIDAD DIDÁCTICA 1. MARKETING PARA COMERCIO INTERNACIONAL

Definición de Marketing1.
Tipología de marketing según el ámbito de aplicación2.
Función del marketing estratégico3.
Función del marketing operativo4.
Las 4 Ps del marketing-mix5.

UNIDAD DIDÁCTICA 2. ESTRATEGIA DE MARKETING INTERNACIONAL

Los niveles que componen la multinacional1.
Investigación y selección de mercados internacionales2.

- Necesidad de investigación1.
- Selección de mercados2.

El factor riesgo en inversiones en el extranjero3.
- Recursos y capacidades de la propia empresa1.
- Competencia2.
- Precios y márgenes3.
- Potencial del mercado4.

Operaciones de marketing en mercados segmentados4.
- Características del segmento atractivo1.
- Tipos de variables para segmentar2.

Estudio del entorno como factor clave en mercados internacionales5.
- Entorno económico1.
- Entorno cultural2.
- Entorno político3.
- Entorno legal4.

Fundamentos clave para la eficiencia en la empresa6.
- Factores organizativos1.

Toma de decisiones en el marketing internacional7.
- Decisión a tomar1.

Elaboración del plan de marketing para entornos internacionales8.
Estrategia internacional en los planes de marketing9.

- Estrategia de estandarización y estrategia de adaptación1.
- Factores que favorecen la estandarización2.
- Factores que favorecen la adaptación3.
- Estrategias competitivas4.
- Estrategias de crecimiento5.

UNIDAD DIDÁCTICA 3. MARKETING MIX PARA EL COMERCIO INTERNACIONAL

El producto orientado al mercado internacional1.
- El envase1.
- La etiqueta2.
- La marca3.
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- La garantía y el servicio postventa4.
- Planificación y desarrollo de productos5.

La distribución orientada al mercado internacional2.
- Producción como forma de entrada1.
- Formas de comercialización2.
- La franquicia3.
- Selección de forma de entrada4.

La comunicación orientada al mercado internacional3.
- Barreras en la comunicación internacional1.
- Ferias y exposiciones2.

El precio orientado al mercado internacional4.
- La determinación de los precios1.
- Variables en el mercado exterior2.

UNIDAD DIDÁCTICA 4. POSICIONAMIENTO ESTRATÉGICO EN LA INTERNACIONALIZACIÓN

Tendencias globales1.
El atractivo de mercado Los grupos estratégicos2.
La caracterización de la empresa propia3.
Las capacidades dinámicas4.
El liderazgo y otras opciones5.
Definición de la estrategia6.

UNIDAD DIDÁCTICA 5. PLANIFICACIÓN DE MARKETING INTERNACIONAL

El plan de marketing como instrumento de planificación y control de la actividad comercial1.
internacional

- Concepto1.
- Características que debe cumplir un plan de marketing2.
- Contenidos y esquema3.
- Utilidades4.
- Aspectos a considerar en la elaboración de planes de marketing online5.

Análisis de la situación2.
- Análisis externo1.
- Análisis interno2.

Establecimiento de los objetivos del marketing3.
- Principios generales para el establecimiento de objetivos1.
- Factores a tener en cuenta en la determinación de los objetivos del marketing2.
- Clases de objetivos3.
- Redacción de objetivos4.
- Formulación de objetivos relacionados con los mercados internacionales5.

UNIDAD DIDÁCTICA 6. PLAN OPERATIVO Y ACCIONES DE MARKETING INTERNACIONAL

El plan de acción de marketing1.
- Objetivos y alcance de los planes de acción1.
- Estructura y organización del plan de acción2.
- Pautas para la elaboración de un plan de acción3.

Asignación presupuestaria de las acciones de marketing2.
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El control del plan de marketing3.
- Control de la realización de los objetivos1.
- Medida del desempeño2.
- Análisis de las desviaciones3.
- Establecimiento de medidas correctoras4.

Herramientas informáticas para la organización y planificación de marketing internacional4.

UNIDAD DIDÁCTICA 7. BRIEFING DE PRODUCTOS Y/O MARCAS EN LA INTERNACIONALIZACIÓN DE LA
EMPRESA

Concepto y funciones del briefing en el marketing1.
Determinación de los objetivos del briefing2.
La elección de la estructura del briefing3.
Cómo realizar un briefing4.

- Análisis del plan de marketing: detección y extracción de la información necesaria1.
- Información que no debe ser introducida en un briefing2.
- Procedimiento para la redacción y estructuración del briefing3.
- Adecuación de los contenidos a los destinatarios de la información4.

UNIDAD DIDÁCTICA 8. LAS TRES PERSPECTIVAS COMPETITIVAS

Mercado y competencia1.
Capacidades y competencias2.
Value Innovation3.

UNIDAD DIDÁCTICA 9. APLICACIONES PRÁCTICAS DE MARKETING

Elementos de Marketing Mix1.
La política del producto2.
La política del precio3.
La política de promoción4.
La política de distribución5.

UNIDAD DIDÁCTICA 10. LA ESTRATEGIA EN LA PRÁCTICA

El portafolio de iniciativas1.
Canales de venta2.
Los modelos organizativos3.
El reto logístico4.
Casos de éxitos y fracasos del marketing internacional5.
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Solicita información sin compromiso

Telefonos de contacto

España +34 900 831 200 Argentina 54-(11)52391339

Bolivia +591 50154035 Estados Unidos 1-(2)022220068

Chile 56-(2)25652888 Guatemala +502 22681261

Colombia +57 601 50885563 Mexico +52-(55)11689600

Costa Rica +506 40014497 Panamá +507 8355891

Ecuador +593 24016142 Perú +51 1 17075761

El Salvador +503 21130481 República Dominicana +1 8299463963

!Encuéntranos aquí!

Edificio Educa Edtech

Camino de la Torrecilla N.º 30 EDIFICIO EDUCA EDTECH,
C.P. 18.200, Maracena (Granada)

formacion@euroinnova.com

www.euroinnova.com

Horario atención al cliente

Lunes a viernes: 9:00 a 20:00h Horario España

¡Síguenos para estar al tanto de todas nuestras novedades!

España     

Latino America  

Reública Dominicana  
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https://www.youtube.com/@euroinnova
https://www.linkedin.com/school/euroinnova-international-online-education/
https://www.facebook.com/Euroinnova
https://www.instagram.com/euroinnova/
https://www.youtube.com/@euroinnova
https://www.linkedin.com/school/euroinnova-international-online-education/
https://www.facebook.com/Euroinnova
https://www.instagram.com/euroinnova/
https://www.tiktok.com/@euroinnova
https://www.instagram.com/euroinnova/
https://www.instagram.com/euroinnova/
https://www.facebook.com/euroinovalatinoamerica
https://www.instagram.com/euroinnovard/
https://www.instagram.com/euroinnovard/
https://www.facebook.com/Euroinnovard
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