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SOMOS INEAF

INEAF es una institucion especializada en formacion online fiscal y juridica. El primer nivel de nuestro
claustro y un catalogo formativo en constante actualizaciéon nos hacen convertirnos en una de las
principales instituciones online del sector.

Los profesionales en activo y recién graduados reciben de INEAF una alta cualificacion que se dirige a
la formacién de especialistas que se integren en el mercado laboral o mejoren su posiciéon en este.
Para ello, empleamos programas formativos practicos y flexibles con los que los estudiantes podran
compaginar el estudio con su vida personal y profesional. Un modelo de formacién que otorga todo el
protagonismo al estudiante.
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RANKINGS DE INEAF

La empresa INEAF ha conseguido el reconocimiento de diferentes rankings a nivel nacional e
internacional, gracias a sus programas formativos y flexibles, asi como un modelo de formacién en el
que el alumno es el protagonista.

Para la elaboracién de estos rankings, se emplean indicadores como la reputacién online y offline, la
calidad de la institucién, el perfil de los profesionales.
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BY EDUCA EDTECH

INEAF es una marca avalada por EDUCA EDTECH Group, que estd compuesto por un conjunto de
experimentadas y reconocidas instituciones educativas de formacién online. Todas las entidades que
lo forman comparten la misién de democratizar el acceso a la educacién y apuestan por la
transferencia de conocimiento, por el desarrollo tecnolégico y por la investigacion.
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METODOLOGIA LXP

La metodologia EDUCA LXP permite una experiencia mejorada de aprendizaje integrando la
Al en los procesos de e-learning, a traves de modelos predictivos altamente personalizados,
derivados del estudio de necesidades detectadas en la interaccion del alumnado con sus
entornos virtuales.

EDUCA LXP es fruto de la Transferencia de Resultados de Investigacion de varios proyectos
multidisciplinares de [+D+i, con participacion de distintas Universidades Internacionales que
apuestan por la transferencia de conocimientos, desarrollo tecnologico e investigacion.

1. Flexibilidad

Aprendizaje 100% online y flexible, que permite al alumnado
estudiar donde, cuando y como quiera.

2. Accesibilidad

Cercania y comprension. Democratizando el acceso a la educacion
trabajando para que todas las personas tengan la oportunidad de
seguir formandose.

3. Personalizacion

Itinerarios formativos individualizados y adaptados a las
necesidades de cada estudiante.

4. Acompanamiento / Seguimiento docente

Orientacion académica por parte de un equipo docente especialista
en su area de conocimiento, que aboga por la calidad educativa
adaptando los procesos a las necesidades del mercado laboral.

5. Innovacioén

Desarrollos tecnolégicos en permanente evolucion impulsados por
la Al mediante Learning Experience Platform.

6. Excelencia educativa

Enfoque didactico orientado al trabajo por competencias, que
favorece un aprendizaje practico y significativo, garantizando el
desarrollo profesional.
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PROPIOS
UNIVERSITARIOS
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RAZONES POR LAS QUE ELEGIR INEAF

1. Nuestra Experiencia

v/ Mas de 18 afios de experiencia
v/ Mas de 300.000 alumnos ya se han

formado en nuestras aulas virtuales

v/ 25% de alumnos internacionales.
v 97% de satisfaccion

v/ 100% lo recomiendan.

v/ Mas de la mitad ha vuelto a estudiar

v/ Alumnos de los 5 continentes
en INEAF.

2. Nuestro Equipo

En la actualidad, INEAF cuenta con un equipo humano formado por mas de 400
profesionales. Nuestro personal se encuentra solidamente enmarcado en una estructura
que facilita la mayor calidad en la atencion al alumnado.

3 » Nuestra Metodologia

_ 100% ONLINE APRENDIZAJE
E Estudia cuando y desde donde m Pretendemos que los nuevos
4L quieras. Accede al campus vir- conocimientos se incorporen de forma

tual desde cualquier dispositivo. sustantiva en la estructura cognitiva

— EQUIPO DOCENTE NO ESTARAS SOLO
[_rgw | INEAF cuenta con un equipo de %FB] Acompanamiento por parte del
~MM equipo de tutorizacion durante toda

profesionales que haran de tu estudio

una experiencia de alta calidad educativa. tu experiencia como estudiante
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4. calidad AENOR

v/ Somos Agencia de Colaboracién N°99000000169 autorizada por el Ministerio

de Empleo y Seguridad Social.
v/ Se llevan a cabo auditorias externas anuales que garantizan la maxima calidad AENOR.
v/ Nuestros procesos de ensefnanza estan certificados por AENOR por la ISO 9001.

GESTION GESTION

POl o
S5

DELACALIDAD AMBIENTAL :. IQNE I
.

1509001 15014001 * LTD

5. Confianza

Contamos con el sello de Confianza Online y ( O

colaboramos con la Universidades mas prestigiosas,
Administraciones Publicas y Empresas Software a CONFIANZA
F

nivel Nacional e Internacional. SNLIN

6. Somos distribuidores de formacion

Como parte de su infraestructura y como muestra de su constante expansion Euroinnova
incluye dentro de su organizacion una editorial y una imprenta digital industrial.

INEAF

BUSINESS SCHOOL



https://www.euroinnova.com/curso-asesor-inmobiliario

INEAF BUSINESS SCHOOL

METODOS DE PAGO
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Curso Experto Asesor Inmobiliario + Titulacién Universitaria

DURACION
® 450 horas
@ MODALIDAD
IRCER | ONLINE

ACOMPANAMIENTO
PERSONALIZADO

N
R

Titulacién

Titulacién expedida por el Instituto Europeo de Asesoria Fiscal (INEAF). “Ensefanza no oficial y no
conducente a la obtencién de un titulo con caracter oficial o certificado de profesionalidad.” +
Titulacién Universitaria de Curso Superior Universitario en Fiscalidad de las Operaciones Inmobiliarias
con 200 horasy 8 créditos ECTS por la Universidad Catoélica de Murcia

Descripcién

Los profesionales del sector inmobiliario requieren cumplir con una serie de conocimientos de caracter
obligatorio, en relacion con los servicios de prestamista, asesoramiento e intermediacion del crédito
inmobiliario, teniendo en cuenta la Ley 5/2019 reguladora de los contratos de crédito inmobiliario. La
presente formacion tiene por finalidad el proporcionar al alumno los conocimientos y competencias
requeridas para el asesoramiento inmobiliario y las operaciones relativas al mismo, adaptados a las
nuevas exigencias del mercado y del sector inmobiliario.

Objetivos

¢ Dotar al alumno de las herramientas necesarias para la correcta valoracion de las distintas

INEAF

BUSINESS SCHOOL



https://www.euroinnova.com/curso-asesor-inmobiliario

INEAF BUSINESS SCHOOL

situaciones y fases en los procesos de financiacién hipotecaria.

e Proporcionar las bases para el correcto andlisis, evaluacién y desarrollo de las necesidades
actuales y futuras del sector inmobiliario.

e Analizar los principales cambios en el mercado inmobiliario atendiendo a la normativa de
aplicacion.

e Conocer los aspectos basicos y clave de los contratos de compraventa y arrendamiento
inmobiliario.

¢ Asesor sobre la inversién inmobiliaria conocimiento los aspectos y conceptos mas esenciales de
la misma.

e Saber analizary liquidar los impuestos que van a ser de aplicacion a las operaciones inmobiliarias
realizadas.

A quién va dirigido

Esta formacion esta dirigida a cualquier persona con interés en el asesoramiento financiero e
inmobiliario, con especial interés en los intermediarios de crédito, representantes designados u otros,
que ejerzan funciones de asesoramiento inmobiliario, que comercialicen con productos financieros o
de crédito inmobiliario, o titulados o estudiantes universitarios que deseen especializarse en el sector
de los créditos y el asesoramiento inmobiliario.

Para qué te prepara

Este curso experto Asesor Inmobiliario pretender la vision completa de las directrices y requisitos
asociados a la profesion de asesor inmobiliario, atendiendo a una serie de principios generalesy de
transparencia que en toda operaciéon inmobiliaria deben estar presentes. Ademads, con esta formacion
se conocerdn aspectos que permitiran asesorar a los clientes desde un punto de vista financiero como
fiscal, atendiendo a supuestos teérico-practicos a resolver por el alumno.

Salidas laborales

- Experto en asesoramiento inmobiliario - Asesor del sector hipotecario y de crédito. - Abogado en el
departamento de operaciones inmobiliarias. - Asesor fiscal en la tramitacion de operaciones
inmobiliarias.

INEAF
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TEMARIO

MODULO 1. INTERMEDIACION INMOBILIARIA: COMPRAVENTA Y ARRENDAMIENTO

UNIDAD DIDACTICA 1. LA RELACION JURIDICA INMOBILIARIA

1.
2.
3.

4.

5.

Introduccién: Importancia econémicay juridica
El sector inmobiliario espafol en el entorno europeo
Relacién juridica entre intermediador y cliente

1. - El contrato de intermediaciéon inmobiliaria

2. - El contrato de mandato

3. - El contrato de arrendamiento de servicios

4. - Contrato de mediacion o corretaje

5. -La nota de encargo
La figura del consumidor

1. - Normativa

2. - Figura del consumidor en el ambito inmobiliario
Ejercicio practico resuelto. Realizar nota de encargo

UNIDAD DIDACTICA 2. LA ACTIVIDAD PROFESIONAL EN EL AMBITO INMOBILIARIO |

PN =

oo N

10.

El Agente de la Propiedad Inmobiliaria (API)
Normativa
Ingreso en la profesién
Colegio profesional
1. - Requerimientos
2. - Fianza
3. - Oposicion a la colegiacién
4. -Situacién colegial
5. - Régimen disciplinario

. Aspectos laborales de la profesion

1. - Despliegue de efectos
2. - Garantias ad personam
3. - Organizacion del trabajo
4. - Grupos profesionales
5. - Jornada, permisos, vacaciones y excedencias
Caracteristicas del API
Estrategias y técnicas para la compraventa
Marketing
Cédigo deontolégico y de conducta profesional del API
1. - Codigo Deontoldgico y de Conducta Profesional del Agente de la Propiedad Inmobiliaria
2. - Codigo Deontoldgico Europeo para Profesionales Inmobiliarios
Ejercicio practico resuelto. Rescision de contrato por violacion de la exclusividad

UNIDAD DIDACTICA 3. LA ACTIVIDAD PROFESIONAL EN EL AMBITO INMOBILIARIO Il

1.

Otros profesionales del sector inmobiliario

INEAF
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Administrador de fincas

Captador inmobiliario

Broker inmobiliario

La intermediaciéon inmobiliaria en Cataluna

Ejercicio practico resuelto. Honorarios del captador inmobiliario

ounkwnN

UNIDAD DIDACTICA 4. MARCO JURIDICO DE LAS OPERACIONES INMOBILIARIAS

1. Los Derechos reales

1. - Concepto y caracteres

2. - La posesion

3. - Andlisis de los derechos reales limitativos del dominio
2. Derechos personales sobre bienes inmuebles

1. - Los arrendamientos urbanos

2. - Los arrendamientos rusticos

3. - El contrato de aparceria
3. El derecho real de hipoteca inmobiliaria

1. - Caracteres y requisitos

2. - Elementos personales, reales y formales

3. - La hipoteca inversa
4. Proteccién de datos en el ambito inmobiliario

1. - Cédigo Tipo del Sector de la Intermediacién Inmobiliaria
5. Ejercicio practico resuelto. Contrato de aparceria

UNIDAD DIDACTICA 5. FUNDAMENTOS JURIDICOS DE LAS OPERACIONES INMOBILIARIAS

1. La propiedady el dominio
1. - Concepto y terminologia
2. - Clases de Propiedad
3. - Limitaciones del dominio
4. - Modos de adquirir y de perder la propiedad
2. Las plazas de garaje
3. La propiedad horizontal
1. - Régimen legal
2. - Constitucion del régimen de propiedad horizontal
3. -La comunidad de propietarios, 6rganos, acuerdos de la junta
4. El aprovechamiento por turno de bienes de uso turistico
5. La ley de ordenacién de la edificacion
6. Ejercicio practico resuelto. Conceptos elementales: Derechos sobre los bienes inmuebles

UNIDAD DIDACTICA 6. DERECHO INMOBILIARIO REGISTRAL

1. Concepto, naturaleza juridica, caracteres y contenido
2. La publicidad registral: naturaleza juridica, objeto y fines
3. El Registro de la propiedad

1. - La finca como objeto del registro

2. - Lainmatriculacién

3. - Situaciones inscribibles

4. - Titulos inscribibles

INEAF
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5. - Situaciones que ingresan en el registro

6. - Los titulos inscribibles: objeto formal de entrada en el registro de la propiedad

4. Ejercicio practico resuelto. Solicitud de expediente de dominio

UNIDAD DIDACTICA 7. EL CONTRATO DE COMPRAVENTA |

1. Importancia econémicay juridica
2. Conceptoy caracteres del contrato
3. Contratos analogos

1. - Cesion de derechos
. -Permuta

. - Leasing: arrendamiento financiero
. - Negocio fiduciario
. - Aportacién de un inmueble a una sociedad

AU WN

7. - Cesion en posesion de Viviendas de Proteccion Oficial

4. Sujetos de la compraventa

1. - Conceptos previos

2. - Personas fisicas

3. - Personas juridicas
Objeto de la compraventa: el bien inmueble
Causa de la compraventa inmobiliaria
Formay perfecciéon de la compraventa inmobiliaria
El precio de la compraventa inmobiliaria
Obligaciones del vendedor

1. -Entrega

2. - Saneamiento

3. - Licencia de primera ocupacion
4. - Hipoteca pendiente
5
6

oo N

. - Notificaciones relativas a la Propiedad Horizontal
. - Documentos de obra ejecutada

7. - Certificacion de eficiencia energética

10. Obligaciones del comprador

1. - El pago del precio

2. -El pago de los intereses

3. - Ellugar de entrega

4. - Resolucién del contrato

. - Cesién en pago: Dacién en pago y Dacién para pago

5. - Garantias en el pago: aval, reserva de dominio, pacto comisorio e hipoteca

11. Problema de la propiedad en supuestos de doble venta
1. - Inmuebles inscritos en el Registro
2. - Inmuebles no inscritos en el Registro

12. Ejercicio practico resuelto. El contrato de compraventa

UNIDAD DIDACTICA 8. EL CONTRATO DE COMPRAVENTA I

1. Tramites previos a la compraventa

2. Modelos de contrato
1. - Contrato de compraventa de bienes inmuebles
2. - Contrato de arras o senal

INEAF
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3. - Contrato de opcién de compra
4. - Promesa de compray venta
5. - Contratos relacionados con la construccién de edificios
Modelos de precontrato
1. - Contrato privado de compraventa entre particulares con entrega de arras o sefal
2. - Contrato privado de compraventa entre particulares con entrega de anticipo del precio
sin constituir arras o senal
3. - Contrato de promesa de compraventa
Ejercicio practico resuelto. El contrato de promesa de compraventa

UNIDAD DIDACTICA 9. EL CONTRATO DE ARRENDAMIENTO |

wooNaUL A WN =

Concepto y caracteristicas el contrato de arrendamiento
Elementos del contrato

Normativa reguladora

Derechos y deberes del arrendatario

El subarriendo

Obligaciones del arrendador

Enajenacion de la cosa arrendada

Eljuicio de desahucio

Ejercicio practico resuelto. Contrato de Arrendamiento

UNIDAD DIDACTICA 10. EL CONTRATO DE ARRENDAMIENTO |I

0

10.
11.
12.
13.

N AWDN =

La legislacién especial sobre arrendamientos urbanos

Tipos de contratos de arrendamientos urbanos

Contrato de arrendamiento de vivienda

Duracién del contrato: prérrogas

La renta

La fianza

Obras de conservaciéon y mejora

Cesion del arrendamiento

La subrogacién en el contrato de arrendamiento

Extincion del arrendamiento

Indemnizacién al arrendatario

Régimen transitorio de los contratos anteriores al 09/05/85 (Decreto Boyer)
Ejercicio practico resuelto. Resolucién del contrato de arrendamiento

MODULO 2. ASESOR DE CREDITO INMOBILIARIO E INTERMEDIACION FINANCIERA

UNIDAD DIDACTICA 1. NORMATIVA APLICABLE AL ASESOR DE CREDITO INMOBILIARIO

1.
2.

La Ley reguladora de los contratos de crédito inmobiliario
Orden ECE/482/2019, de 26 de abril

UNIDAD DIDACTICA 2. LA LEY DE CONTRATOS DE CREDITO INMOBILIARIO

1.
2.

Disposiciones generales
La proteccién del prestatario

INEAF

BUSINESS SCHOOL



https://www.euroinnova.com/curso-asesor-inmobiliario

3.

4.

INEAF BUSINESS SCHOOL

Intermediarios de crédito inmobiliario, sus representantes designados y los prestamistas
inmobiliarios

Régimen sancionador de los intermediarios de crédito, sus representantes designados y los
prestamistas inmobiliarios

UNIDAD DIDACTICA 3. TRANSPARENCIA EN LA CONTRATACION HIPOTECARIA

1.
2.

w

10.

11.

Antecedentes jurisprudenciales
La transparencia como principio valido de las condiciones generales en el coste del crédito en los
préstamos de caracter hipotecario

. Ambito objetivo de la transparencia como deber
. Magnitud del deber de transparencia: especial referencia al conocimiento del coste real del

crédito

. Elvinculo existente entre la obligacién de transparencia y las condiciones dispuestas en el

ambito legal sobre transparencia bancaria
Conexion entre la obligaciéon de informar y la responsabilidad de informarse

. Obligaciéon de transparencia en consonancia con la seguridad juridica
. Eljuicio indeterminado acerca de la falta de transparencia y la generalizacién de la nulidad de las

clausulas suelo

. Los contratos de crédito llevados a cabo por consumidores en bienes inmuebles de uso

residencial: especial referencia a la Directiva 17/2014 en conexién con su norma de
transposicion: la Ley 5/2019, de 15 de marzo

Los mecanismos contenidos en la Ley 5/2019, de 15 de marzo, de Contratos de Crédito
Inmobiliario, para garantizar la transparencia material

El control de transparencia sobre informacion precontractual de cldusulas suelo enviada a través
de e-mail

UNIDAD DIDACTICA 4. DEONTOLOGIA PROFESIONAL EN EL SECTOR DEL CREDITO HIPOTECARIO

1.
2.

Deontologia Profesional
Las normas deontoldgicas del sector de crédito inmobiliario

MODULO 3. INVERSION Y GESTION INMOBILIARIA

UNIDAD DIDACTICA 1. EL MERCADO INMOBILIARIO

AN =

Conceptualizacién del mercado inmobiliario
Contextualizacion del mercado inmobiliario espanol
Promocién inmobiliaria

Inversién inmobiliaria

Financiacién inmobiliaria

UNIDAD DIDACTICA 2. LAS INVERSIONES INMOBILIARIAS

1.
2.
3.

Definicién de inversion inmobiliaria
Estrategias de inversion inmobiliaria
Rentabilidad inmobiliaria

1. - Desembolso inicial

2. - Gastos

INEAF
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3. -Ingresos
4. - Calculo de la rentabilidad inmobiliaria

UNIDAD DIDACTICA 3. BIENES INMOBILIARIOS

1. Conceptualizacion del bien inmobiliario
2. Clasificacion de bienes inmuebles
1. - Clasificacion segln el uso habitual del inmueble
2. - Clasificacién segun la valoraciéon que se le da al inmueble
3. - Otros criterios de clasificacién
Demanda del bien inmueble
Precio del bien inmueble
Derechos derivados de la propiedad de bienes inmuebles
Regulacién del bien inmueble

ounhkw

UNIDAD DIDACTICA 4. CLIENTES E INVERSORES

1. Clientes e inversores inmobiliarios
1. - Clasificacion de clientes
2. - Clasificacién de inversores
2. Fondos de inversiéon inmobiliaria
3. Sociedades de inversién inmobiliaria
4. SOCIMIS

UNIDAD DIDACTICA 5. INTRODUCCION A LA VALORACION DE INMUEBLES

1. Conceptualizacién de la valoraciéon de inmuebles
2. Elementos por valorar
3. Agente inmobiliario y perito judicial inmobiliario
4. Métodos de valoracion de inmuebles

1. - Método de comparacién

2. - Método de coste de reposicion

3. - Método residual

4. - Método de actualizacion de rentas

UNIDAD DIDACTICA 6. ESTRATEGIAS INMOBILIARIAS

Introduccion a las estrategias de inversion inmobiliaria
Inversiones Core

Inversiones Core Plus

Inversiones Value Add

Inversiones Opportunistic

AN =

MODULO 4. FISCALIDAD DE LAS OPERACIONES INMOBILIARIAS
UNIDAD DIDACTICA 1. FISCALIDAD DE LAS OPERACIONES INMOBILIARIAS

1. Introduccién a la fiscalidad de las operaciones inmobiliarias
1. - Obligado tributario
2. - Sujeto pasivo
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3. - Responsabilidad tributario

4. - Hecho imponible

5. - Base imponible. Método de estimacion directa, objetiva e indirecta
6. - Tipo impositivo

7. - Cuota tributaria

8. - Impreso declarativo

. Planteamiento Urbanistico. Operaciones Inmobiliarias
. Imposicién Directa

1. - Impuesto sobre la Renta de las Personas Fisicas
2. -Impuesto sobre el Patrimonio

3. -Impuesto sobre Sucesiones y Donaciones

4. - Impuesto sobre Sociedades

. Imposicién Indirecta

1. - Impuesto sobre Transmisiones Patrimoniales y Actos juridicos Documentados
2. -Impuesto sobre el Valor Anadido

. Imposicién Local

1. - Impuesto sobre Bienes Inmuebles

2. - Impuesto sobre actividades Econémicas

3. - Impuesto sobre el Incremento de Valor de los Terrenos de Naturaleza Urbana
4. - Impuesto sobre Construcciones, Instalaciones y Obras

UNIDAD DIDACTICA 2. IMPOSICION DIRECTA. IMPUESTO SOBRE LA RENTA DE LAS PERSONAS FiSICAS

(IRPF)

1.

]

8.

Introducciéon al Impuesto Sobre la Renta de las Personas Fisicas
1. - Operaciones inmobiliarias en el IRPF

. Rendimientos del Trabajo

1. - Vivienda arrendada por la empresa y cedida al empleado para su uso
2. - Vivienda propiedad de la empresa y cedida al empleado para su uso

. Rendimientos de capital inmobiliario

1. - Delimitacion y estimacién de los rendimientos integros de capital inmobiliario
2. - Gastos deducibles
3. - Gastos no deducibles
4. - Rendimiento Neto Reducido
5. - Arrendamiento de inmuebles con parentesco entre arrendador y arrendatario
6. - Ejercicio resuelto: rendimientos del capital inmobiliario

Imputacién de Rentas Inmobiliarias

. Rendimientos de actividades econémicas
. Ganancias y pérdidas patrimoniales

1. - Ganancias y pérdidas patrimoniales en transmisiones onerosas
2. - Ganancias y patrimoniales en las transmisiones lucrativas inter vivos

. Vivienda: incentivos fiscales

1. - Rendimientos de capital inmobiliario
2. - Ganancias patrimoniales: exencion por reinversion en supuestos de transmision de la
vivienda habitual
Ejercicios resueltos: Impuesto sobre la Renta de las Personas Fisicas

UNIDAD DIDACTICA 3. IMPOSICION DIRECTA. IMPUESTO SOBRE EL PATRIMONIO
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1. Cuestiones generales sobre el impuesto sobre el patrimonio
1. - Naturaleza
. - Principales funciones del impuesto
. - Ambito de aplicacion
. - Devengo del impuesto
. - Sujetos pasivos
. - Obligacién de nombrar a un representante
. - Convenios y tratados internacionales
8. - Exenciones
2. Titularidad de los elementos patrimoniales
3. Operaciones inmobiliarias en el Impuesto de Patrimonio
1. - Valoracién de Inmuebles a efectos del Impuesto sobre el Patrimonio
2. - Valoracion de inmuebles afectos a actividades econémicas
3. - Valoracion del derecho real de usufructo y de nuda propiedad
4. Liquidaciény gestién del impuesto sobre el Patrimonio a efectos
1. - Base liquidable
2. - Cuotaintegra
3. - Cuota liquida
4. - Presentacion de la declaracion
5. Ejercicios resueltos: Impuesto sobre el Patrimonio

~N~No vk~ WN

UNIDAD DIDACTICA 4. IMPOSICION DIRECTA. IMPUESTO SOBRE SOCIEDADES

1. Introduccién al Impuesto sobre Sociedades
1. - Regulacién
. - Naturaleza
. - Ambito de aplicacién espacial
. - Hecho imponible
. - Contribuyentes
. - Periodo impositivo
7. - Devengo del impuesto
2. Operaciones inmobiliarias a efectos del impuesto sobre sociedades
1. - Entidades dedicadas al arrendamiento de viviendas
2. - Reglas de valoracién de la transmisidon de inmuebles
3. - Amortizacién de inmuebles
4. - Perdidas por deterioro de valor del inmovilizado material, inversiones inmobiliarias e
inmovilizado intangible
3. Liquidacion del Impuesto
4. Ejercicios resueltos: Impuesto sobre Sociedades

AU b WN

UNIDAD DIDACTICA 5. IMPOSICION DIRECTA. IMPUESTO SOBRE SUCESIONES Y DONACIONES

1. Aproximacion al impuesto sobre sucesiones y donaciones
1. - Regulacién
2. - Caracteristicas del impuesto
3. - Objeto del impuesto
4. - Compatibilidad con otros impuestos
2. Ambito territorial del impuesto
3. Determinacion de la base imponible (Valoracion de Inmuebles)
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1. - Sucesiones
2. - Donaciones
4. Reducciones estatales y autonémicas
1. - Reducciones en adquisiciones mortis causa
2. - Reducciones en adquisiciones inter vivos
5. Tarifasy coeficiente multiplicador
1. - Tipo de gravamen
2. - Cuota tributaria: coeficiente multiplicador
6. Deducciones y bonificaciones
1. - Deducciones y bonificaciones en adquisiciones mortis causa
2. - Deducciones y bonificaciones en adquisiciones inter vivos
7. Ejercicios resueltos: Impuesto sobre Sucesiones y Donaciones

UNIDAD DIDACTICA 6. IMPOSICION DIRECTA. IMPUESTO SOBRE LA RENTA DE NO RESIDENTES

1. Introduccién al IRNR
1. - Regulacién
2. - Naturaleza, objeto y dmbito de aplicacion
3. - Hecho imponible
4. - Base imponible
5. - Cuota tributaria
6. - Devengo
2. Sujeto pasivo del Impuesto sobre la Renta de No Residentes
3. Operaciones Inmobiliarias gravadas por el Impuesto sobre la Renta de No Residentes
4. Reglas de Localizacién del Impuesto sobre la Renta de No Residentes
1. - Rentas obtenidas con establecimiento permanente
2. - Rentas obtenidas sin establecimiento permanente
5. Ejercicios resueltos: Impuesto sobre la Renta de No Residentes

UNIDAD DIDACTICA 7. IMPOSICION INDIRECTA. IMPUESTO SOBRE EL VALOR ANADIDO

1. Aproximacion al IVA en las operaciones inmobiliarias
1. - Condiciéon de empresario o profesional en las operaciones inmobiliarias
2. - Delimitacién con el concepto de transmisiones patrimoniales onerosas del Impuesto
sobre Transmisiones Patrimoniales y Actos Juridicos Documentados
3. - Devengo en las operaciones inmobiliarias
2. Exencion en las operaciones inmobiliarias
1. - Disposiciones generales
2. - Exenciones inmobiliarias
3. Tipo Impositivo
1. - Tipo general
2. - Tipo reducido
3. - Tipo superreducido
4. Regla de la Prorrata
1. - Reglas generales
2. - Nacimiento, alcancey ejercicio del derecho a deducir
3. - Condiciones para ejercer el derecho a deducir: requisitos subjetivos y formales
4. - Exclusiény limites al derecho a la deduccién
5. - Caducidad del derecho a deducir
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6. - Reglas especiales: prorrata
5. Regularizacién de bienes de inversion (Prorrata)
6. Autoconsumo de bienes de inversion
1. - Autoconsumo de bienes
2. - Autoconsumo interno: afectacion de bienes de circulante como bienes de inversién
3. - Autoconsumo interno y regla de prorrata
7. Ejercicios resueltos: Impuesto sobre el Valor Ahadido

UNIDAD DIDACTICA 8. IMPOSICION INDIRECTA .IMPUESTO SOBRE TRANSMISIONES PATRIMONIALES
ONEROSAS Y ACTOS JURIDICOS DOCUMENTADOS

1. Cuestiones generales sobre ITPy AJD
1. - Régimen juridico aplicable

2. - Naturalezay caracteristicas

3. - Modalidades

4. - Sistemas de compatibilidades e incompatibilidades
5. - Principios

6. - Ambito de aplicacién
2. Transmisiones Patrimoniales Onerosas
1. - Hecho imponible
2. - Operaciones sujetas
3. - Operaciones no sujetas
4. - Sujeto pasivo
5. - Base imponible
6. - Tipo de gravamen
7. - Operaciones mas usuales
3. Operaciones Societarias
1. - Cuestiones generales
2. - Compatibilidad con otras modalidades del impuesto
3. - Operaciones sujetas en relacion a las operaciones inmobiliarias
4. - Base imponible y Tipo de gravamen
4. Actos Juridicos Documentados
1. -Hecho imponible
2. - Base imponible y base liquidable
3. -Tipo de gravamen
4. - Operaciones mas usuales
5. Ejercicios resueltos: Impuesto sobre Transmisiones Patrimoniales Onerosas y Actos Juridicos
Documentados

MODULO 5. DERECHO BANCARIO
UNIDAD DIDACTICA 1. FUENTES DE DERECHO DE LA CONTRATACION BANCARIA

1. Fuentes del Derecho Bancario Espaiiol
1. - Introduccién a las Fuentes del Derecho Bancario Espainol
2. - Constitucion Espanola
3. -Laley
4. - La Costumbre
5. - Circulares del Banco de Espana
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6. - Reserva de Ley y Principio de Legalidad en la contratacién bancaria
2. Video-tutorial: Fuentes del Derecho Bancario Espanol

UNIDAD DIDACTICA 2. SUJETOS DE LA ACTIVIDAD BANCARIA

1. Partes que intervienen en los contratos bancarios
1. - Elcliente
2. - Las Entidades de crédito
3. -Los Bancos
4. - Las Cajas de Ahorros
5. - Las Cooperativas de Crédito
2. Video-tutorial: Sujetos de la actividad bancaria

UNIDAD DIDACTICA 3. ANALISIS DEL SISTEMA FINANCIERO

1. El Sistema Financiero
1. - Caracteristicas
2. - Estructura
3. - Evolucién
2. Mercados financieros
1. - Funciones
2. - Clasificaciéon
3. - Principales mercados financieros espanoles
3. Los intermediarios financieros
1. - Descripcién
2. - Funciones
3. - Clasificacién: bancarios y no bancarios
4. Activos financieros
1. - Descripcion
2. - Funciones
3. - Clasificacién
5. Mercado de productos derivados
1. - Descripcion
2. - Caracteristicas
3. - Tipos de mercados de productos derivados: futuros, opciones, swap
. La Bolsa de Valores
1. - Organizacién de las bolsas espanolas
2. - Sistemas de contratacion
3. - Los indices bursatiles
4. - Los intermediarios bursatiles
5. - Clases de operaciones: contado y crédito
6. - Tipo de 6rdenes
7. ElSistema Europeo de Bancos Centrales
1. - Estructura
2. - Funciones
. El Sistema Crediticio Espanol
1. - Descripcion
2. - Estructura
3. - El Banco de Espaia: funciones y 6rganos rectores
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4. - El coeficiente de solvencia: descripcion
5. - El coeficiente legal de caja: descripcion
9. Comision Nacional del Mercado de Valores
1. - Funciones
10. Video-tutorial: Andlisis del sistema financiero

UNIDAD DIDACTICA 4. CONTRATOS BANCARIOS

1. Conceptoy caracteristicas de los Contratos Bancarios
2. Regulacién
3. Cuenta corriente, transferencias y tarjetas bancarias
4. Contrato bancario de apertura de crédito ordinario
1. - Clases de Contratos bancarios de apertura de créditos
2. - Caracteristicas del Contrato
3. - Contenido del contrato
4. - Extincion y liquidacion del contrato
5. Contrato bancario de apertura de crédito documentario
1. - Regulacién internacional del Crédito Documentario
. - Sujetos
. - Tipos de Créditos Documentarios
. - Modalidades de Créditos Documentarios
. - Fechas principales en los créditos
. - Reserva en los Documentos
. - Confirmacién de los Créditos
. - Lugar de pago
9. - CESCE
6. Contrato de servicios de cajas de seguridad o de custodia
7. Contrato de Confirming
1. - Ventajas
2. - Inconvenientes
3. - Esquema gréfico
8. Contrato de crédito al consumo
1. - Sujetos del Contrato
2. - Contratos excluidos
3. - Caracter imperativo de las normas
4. - Aspectos econémicos del Contrato de Crédito al Consumo
5
6
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. - Informacion relacionada sobre el Crédito
. - Contenido y Forma del Contrato
7. - Desistimiento y Reembolso anticipado
9. Contrato de Descuento
10. Contrato de Factoring
1. - Concurrencia directa
2. - Costes
3. - Ventajas
4. -Inconvenientes
5. - Esquema grafico
11. Contrato Forfaiting
1. - Tipos de riesgos que cubre el Forfaiting internacional
12. Contrato de Leasing
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1. - Tipos de leasing
2. - Modalidades en cuanto a la funcionalidad del leasing
13. Contrato de Swap
14. Empréstito
1. - Personas que intervienen en el empréstito
2. - Terminologia
3. - Principales derechos econémicos de los obligacionistas
4. - Problemadtica de los gastos del emisor de un empréstito
5. - Planteamiento inicial del emisor
6. - Clasificacién de los empréstitos

UNIDAD DIDACTICA 5. GARANTIAS BANCARIAS

1. Créditosy Préstamos
2. La Hipoteca como Derecho Real de Garantia
1. - Concepcién juridica de la hipoteca inmobiliaria
2. - Sujetos intervinientes en la hipoteca inmobiliaria
3. - Constitucién del derecho real de garantia de hipoteca
4. - El objeto del derecho real de garantia de hipoteca
5. - La obligacién garantizada de la hipoteca
6. - Extincién de derecho real de garantia de hipoteca
3. Las garantias financieras
1. - Funciény tipos de garantias
2. - Fianzas
3. - Avales bancarios
4. El expediente de financiacién de una operacion bancaria
1. - Documentacién exigible
2. - Plazos y Procedimiento de resolucién
3. - Alternativas
4. - La preparacion de la firma hipotecaria
5. Video-tutorial: Garantias Bancarias

UNIDAD DIDACTICA 6. INTERVENCION EN EL MERCADO DE VALORES

. Introduccioén a la Inversion: Brékery Trader
. Niveles para el analisis técnico de la inversion
. Tipos de érdenes realizadas al Bréker
. Productos Financieros
1. - Acciones
2. - Ventas a crédito
3. - Futuros
4. - Opciones
5. -Warrants
. Tipos de mercado
1. - Mercado de renta fijay mercado de renta variable
2. - Mercados no organizados y mercados organizados
3. - Mercados primarios y mercados secundarios
6. Fondos de Inversion
1. - La Rentabilidad de un Fondo de Inversion
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. - EL Riesgo de un Fondo de Inversion

. - Tipos de Fondo de Inversién

. - Fondos de Inversién Garantizados

. - Criterios para elegir un Fondo de Inversién

. - Operaciones en Fondos de Inversién
7. - Video-tutorial: Fondos de Inversion

7. Otros tipos de intituciones de Inversion Colectiva
1. - Fondos de inversién inmobiliaria (FII)

. - Sociedades de Inversién Mobiliaria

. - Fondos Cotizados

. - Fondos de Inversién Libre

. - Fondos de fondos de Inversién Libre (FFIL)
6. - Instituciones de inversion colectiva extranjeras

8. Informacioén para el inversor
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Solicita informacién sin compromiso

iMatricularme ya!

Teléfonos de contacto
Espaiia Q  +34900831200 Argentina Q  54-(11)52391339
Bolivia Q  +59150154035 Estados Unidos Q  1-(2)022220068
Chile Q  56-(2)25652888 Guatemala Q  +502 22681261
Colombia 8 +5760150885563 Mexico Q +52-(55)11689600
CostaRica QO  +506 40014497 Panami Q  +507 8355891
Ecuador &  +593 24016142 Perd Q  +51117075761

ElSalvador QO  +503 21130481 Republica Dominicana <  +1 8299463963

IEncuéntranos aqui!

Edificio Educa Edtech

Camino de la Torrecilla N.° 30 EDIFICIO EDUCA EDTECH,
C.P. 18.200, Maracena (Granada)

formacion@euroinnova.com

@ www.euroinnova.com

Horario atencién al cliente

Lunes a viernes: 9:00 a 20:00h Horario Espana

iSiguenos para estar al tanto de todas nuestras novedades!

Espana @ @ @ @
Latino America @
Reublica Dominicana @
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